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Wstęp
Zastanawiasz się jak to jest, że ludzie wokół Ciebie znajdują na wszystko czas i jednocześnie tak dobrze zarabiają, gdzie Ty stoisz cały czas w miejscu i nie jesteś z tego stanu zadowolony? Być może ich mindset sprawił, że dzięki ciężkiej pracy są w aktualnym miejscu lub otrzymali pomoc z zewnątrz. Jeśli nie masz takich możliwości, ale chcesz coś zmienić w swoim życiu pomysły przedstawione w tej książce pomogą podjąć Ci decyzję o swojej przyszłości. W tym poradniku zostało opisanych kilkadziesiąt pomysłów i porad dotyczących określonych zawodów i profesji dla osób w różnych grupach wiekowych, dlatego niezależnie od swojego wieku możesz znaleźć tutaj coś dla siebie.
Jako twórca tego poradnika uważam, że nowoczesne czasy wymagają odpowiednich rozwiązań i w celu osiągnięcia niezależności finansowej warto rozwijać się na wielu płaszczyznach równolegle. Chcę Ci dać dostęp do 40 pomysłów na siebie, żebyś mógł się rozwijać, pobudzać swoja kreatywność i był bardziej zadowolony z siebie i z tego co robisz. Poradnik ten oczywiście nie zawiera spisu wszystkich niestandardowych sposobów zarabiania, ani nie gwarantuje, że po podjęciu inicjatywy będziesz milionerem, ale jeśli się odpowiednio zaangażujesz w pomysł, który najbardziej jest Tobie bliski, będziesz mógł
zwiększyć wpływy do swojego budżetu domowego czy dorobić sobie do emerytury.
Dodatkowo zaznaczam, że poradnik zawiera jedynie zgrubne informacje na temat danego pomysłu i autor nie gwarantuje powodzenia biznesu czy i inwestycji, a na pewno w żadnym wypadku nie można traktować porad zawartych w tej książce jako porad inwestycyjnych.
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Start od zaraz
Na sam początek musisz uświadomić sobie fakt, że już teraz posiadasz niezbędne umiejętności które pozwolą ci odnosić mniejsze bądź większe sukcesy. W drugiej kolejności odpowiedzieć sobie na pytanie co Cię powstrzymuje aby zacząć zarabiać na swoim.
Prowadzenie własnego biznesu ciągle mylnie kojarzone jest z koniecznością posiadania dyplomów znanych uczelni, znajomością kilku języków i generalnie znaniu się na wszystkim.
Nie wiem czy wiesz ale już sprzedaż jednej rzeczy na aukcji internetowej czyni z ciebie malutkiego przedsiębiorcę, w końcu masz z tego dochód, dlaczego zatem nie zrobić kolejnego kroku i rozwinąć nieco tej działalności. Z Twojej głowy zniknąć musi obraz wielkich korporacji i setek tabelek czy statystyk, jeżeli wydaje Ci się, że na tym polega zarabianie na swoim to jesteś w dużym błędzie. Zarabiać można w sposób przyjemny, zarabiać można na swojej pasji, zarabiać można na tym na czym się znasz i na tym na czym nie znasz się w ogóle! Dam ci przykład jednego istniejącego biznesmena, który jak to się mówi śpi na forsie.
Raz zajmuje się sprzedażą i wynajmem nieruchomości, oraz produkuje bieliznę, raz wypuszcza napoje energetyczne i Bóg wie co jeszcze robi. I uważasz że ukończył on studia developerskie, potem kurs szycia i jeszcze brał korepetycje z chemii u Waltera White’a żeby stworzyć cudowny napój energetyczny? Nie! Ten człowiek po prostu ma nosa, potrafi szukać okazji i zarabiać na wszystkim. Problem polega na tym, że ludzie w tym pewnie i Ty za bardzo komplikują czynności które aż tak skomplikowane w rzeczywistości nie są. W naszej polskiej rzeczywistości jedyną faktyczną przeszkodą jest tak naprawdę rząd. Vat, podatek dochodowy, Zus, składki zdrowotne, płaca minimalna podniesiona tak, że nie opłaca nam się zatrudnić pracownika i sami musimy pracować po godzinach i wiele wiele więcej to prawdziwa drzazga w dupie każdego chcącego uczciwie zarobić człowieka. Ale te trudności da się pokonać, w końcu tak wielu je pokonuje i udaje im się prowadzić dochodowy biznes.
Samo działanie w wybranej przez siebie branży, może przynosić dużo frajdy. Prowadzenie własnego biznesu od zera i patrzenie jak rośnie jest naprawdę czymś niezwykłym. To jak patrzenie na dorastanie własnego dziecka. Albo jak gra RPG, gdzie najpierw jesteś gołodupcem z drewnianym mieczem, wykonujesz pierwsze zlecenie na szczury, potem na trolla i w końcu masz własnych najemników i wszyscy w wiosce chcą korzystać z twoich usług. Przykład może trochę abstrakcyjne ale tak w gruncie rzeczy to działa.
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Już mam umiejętności? Niby jakie?!
Na to pytanie ci nie odpowiem ale postaram się Cię nakierować abyś sam znalazł na nie odpowiedź. W książce tej znajdziesz kilkadziesiąt pomysłów na dochodowy w obecnych czasach biznes, ale wiedz że są to tylko wskazówki jak szukać tego w czym naprawdę jesteś dobry, a nie gotowe pomysły po zrealizowaniu których będziesz już tylko leżał i wciągał biały proszek. Musisz próbować, ciągle próbować pomimo napotkanych porażek. Może nawet nie wiesz, że jesteś w czymś dobry. Pamiętaj by się nie upierać przy jednym pomyśle i trzymać się go jak striptizerka rury, może po prostu pewne rzeczy nie są dla ciebie. Szczególnie nierozsądne będzie inwestowanie wszystkich swoich oszczędności nawet w interes który wydaje nam się świetny i jak mówi pewna mądrość wschodu „nigdy nie sprawdzaj głębokości wody obiema stopami naraz”. Druga z mądrości mówi że jeżeli wydaje Ci się, że jesteś bezwartościowy, pamiętaj że jesteś pełen bardzo wartościowych narządów wewnętrznych.
Ale nie wiem czy handel organami to dobry pomysł. To prawda, że możesz trafić na świetną okazję, możesz wpaść na pomysł który przy zainwestowaniu wszystkiego co masz przyniesie duże zyski, szansa jest jednak na to niewielka, jest tak mała że nie zauważyłby jej jastrząb z lornetką a co dopiero ty, mój niedoświadczony jeszcze w biznesie przyjacielu. A więc Twoje pierwsze zadanie polegać będzie na znalezieniu w sobie umiejętności za które możesz brać pieniądze. Znasz niemiecki? Dawaj korepetycje. Masz gadane? Stwórz własny podcast.
Umiesz rysować? Zrób internetowy komiks. Zarabianie pieniędzy to nie tylko nowoczesne technologie, to nie tylko samochody elektryczne czy programowanie skomplikowanych programów. Czasem to proste kup taniej i sprzedaj drożej. Pewnie myślisz sobie, no tak ale z korepetycji czy podcastu to dużej kasy nie będzie, nie? No i masz racje. A tu popełniasz kolejny błąd. Kiedy ja zaczynałem przygodę z biznesem myślałem sobie „gdybym miał 200
tysięcy na koncie to ja już bym wiedział co z nimi zrobić, jak je zainwestować”. I pewnie Ty myślisz podobnie. Ta książka jest właśnie po to żeby pomóc ci dojść od przysłowiowego zera to tych kilkuset tysięcy, ufam, że potem już będziesz wiedział co z nimi zrobić. Jak już zaznaczyliśmy w tekście którym teraz czytasz nie ma pomysłów na zarobienie milionów. To znaczy… jest to możliwe jeżeli mocno rozwiniesz któryś z proponowanych tu pomysłów, wierzę jednak że zrobienie ze 100 tysięcy miliona będzie dużo prostsze niż zrobienie 100
tysięcy z niewielkiej kwoty którą teraz dysponujesz. Oczywiście możesz tez znaleźć inwestora, wziąć kredyt, czy zapożyczyć się u rodziny ale rozpoczynanie biznesu z pożyczonymi pieniędzmi prawie zawsze kończy się fatalnie. Widmo dłużnika z batem nad Twoją głową potrafi być wystarczająco demotywujące. Zupełnie inaczej dysponuje się gotówką zarobioną własną, ciężką praca a inaczej cudzą, która wydaje się lekko i często bezmyślnie (coś jak nasi politycy). A więc zabierzmy się do roboty i zaróbmy te pierwsze 100
tysięcy!
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Co cię powstrzymuje?
Nawet nie wiesz jak wiele ja miałem wymówek nim zacząłem działać. Jak wiele rzeczy w życiu nas powstrzymuje, nie tylko przed zarabianiem ale przed podejmowaniem innych ważnych lub mniej ważnych decyzji. Oczywiście wątpliwości są potrzebne, nie ma co wchodzić w biznes z wielkim entuzjazmem jak krowa do obory, nie oglądając się na konsekwencje. Kwestią jest tutaj odrzucenie tych negatywnych myśli i emocji które Cię hamują, a zachować przy tym rozsądek. Brzmię jak podrzędny coach? Być może, ale jest w tym dużo racji. Odpowiedz sobie na pytanie co Cię powstrzymuje. Strach? Jeżeli tak co przed czym? Utrata zainwestowanej gotówki? Ośmieszeniem wśród znajomych? Czy może po prostu przed porażką bo już tak wiele ich było w twoim życiu. O utraconej gotówce już mówiłem, nigdy nie inwestuj wszystkiego co masz, zawsze zostaw sobie solidny zapas. Boisz się ośmieszenia i porażki? Błagam Cię, to chyba jeden z popularniejszych powodów dla którego ludzie boją się działać na swoim życiu. Zrozum że na tym ta cała zabawa zwana życiem polega, upadasz, śmieją się z ciebie, a ty jak taran idziesz dalej i kiedy już dojdziesz na szczyt i poparzysz z góry na tych którzy z ciebie szydzili będziesz im mógł z wielką satysfakcją napluć na czoło. Wszystkich twoich lęków i wątpliwości nie rozwieje, ponieważ ich nie znam ale spójrz na nie z innej perspektywy, może poproś kogoś o radę albo po prostu wypowiedz je na głos. Nawet tak prosta czynność jak wypowiedzenie na głos naszych myśli kompletnie zmienia nasz punkt widzenia. Powiedz głośno teraz „boję się zacząć zarabiać na swoim”. Źle to brzmi, nie ? A może usłyszała cię żona albo znajomi, siara na maksa. Weź
packę na muchy strzel się w łeb i zacznij działać, przestań w końcu wymyślać kolejne wymówki!
A może czekasz na „ten” dzień, na dzień w którym wstaniesz pełen energii i zaczniesz budować lepszą przyszłość. A może czekasz na spadek, wygraną w totolotka żeby mieć pieniądze na start? Cóż jest to jakaś opcja, ale według mnie ma to tyle sensu co wiara że piękna 20 letnia modelka jest w związku z 60 letnim arabem z powodu miłości, a nie jego 100
milionowym kontem. Zrozum, żaden dzień nie jest tak dobry aby zacząć jak ten dzisiejszy!
Jeżeli myślisz o zarabianiu już wiele lat, a jeszcze nie zacząłeś, pomyśl ile miałbyś w tej chwili gdybyś zaczął wtedy. Nie marnuj swojego życia, wystarczająco wiele osób chce Ci je zmarnować. Myśl samodzielnie, edukuj się, rozwijaj, ale przede wszystkim działaj!
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Pierwszy krok i co dalej?
Załóżmy, że zdecydowałeś się działać w jakiejś branży. Zacząłeś sprzedawać swoje usługi, produkty albo chociaż dałeś ogłoszenie w Internecie. To już spory sukces, niewiele osób decyduje się na ten krok, jednak wielu którzy go podjęli poprzestają na nim i nie rozwijają skrzydeł. Są również osoby które poświęcają dużo czasu na naukę, kształcenie się, weryfikację rynku i tworzenie biznesplanu jednak nigdy nie podejmują działań bo… no właśnie, dlaczego? To co hamuje ludzi przed rozwojem działalności to konieczność wzięcia 100% odpowiedzialności za siebie oraz nierzadko za innych.
Założenie własnego biznesu to konieczność zarejestrowania działalności gospodarczej, czy to w formie jednoosobowej czy też spółki. I tu wielu odpada, nie ma się co dziwić, gdyż konieczność płacenia składek nawet kiedy nic nie zarobimy w danym miesiącu jest zwyczajnie chamską praktyką szczególnie jeżeli ktoś nie ma ambicji rozbudowy swojej działalności, a chce sobie jedynie dorobić. Na szczęście istnieje kilka ulg z którymi warto się zapoznać aby nie musieć płacić haraczu do rządu za który ten finansując kolejne programy socjalne kupować będzie głosy wyborców. Pierwszą rzeczą o jakiej warto pamiętać jest twór o nazwie niezarejestrowana działalność gospodarcza. Chodzi tu po prostu o to że jeżeli uzyskujemy przychody wynoszące maksymalnie 50% minimalnego wynagrodzenia nie musimy rejestrować naszej działalności, co prawda od tego rodzaju zarobku trzeba też odprowadzić podatek dochodowy (no bo przecież nic za darmo w tym państwie), ale zwolnienie z pozostałych opłat jest dużą ulgą. Dla osób pierwszy raz zakładających firmę warto pamiętać o zwolnieniu z podatku VAT do kwoty 200 000 zł przychodu rocznie oraz o możliwości płacenia tak zwanego małego ZUS-u lub możliwości zwolnienia całkowitego na okres pierwszych 6 miesięcy prowadzenia działalności. W szczegóły wgłębiać się nie będziemy ponieważ prawo podatkowe zmienia się błyskawicznie i od momentu pisania tych słów to momentu kiedy to czytasz wszystko to może być już nieaktualne. Załóżmy jednak pozytywny scenariusz i sytuacje w której będziesz mógł korzystać z wyżej wymienionych ulg.
Kilka złotych rad na koniec:
1. Nie upieraj się przy jednym pomyśle, eksperymentuj!
2. Nie zakładaj od razu działalności gospodarczej, najpierw daj ogłoszenie, popracuj w ramach działalności niezarejestrowanej i oceń czy twój plan ma sens.
3. Nie wkładaj w biznes wszystkich swoich pieniędzy!
4. Nie szukaj wymówek bo zawsze je znajdziesz.
Jak widzisz powyższe rady stanowią zbiór tego czego robić nie należy. Zatem nie rób tego, rób wszystko inne! Próbuj, ogłaszaj się, kupuj i sprzedawaj, tylko nie stój w miejscu!
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W celu lepszego zobrazowania czytelnikom opisanych biznesów przyjęto 5 skalowy opis każdego z 3 parametrów jakie warto znać przed podjęciem się danego przedsięwzięcia. Jest to szacunkowy wkład finansowy określający potrzebny kapitał do wystartowania z biznesem.
Spodziewane zyski określające rentowność biznesu i zależą ściśle od możliwości rozwoju firmy, który określa predyspozycje określonej działalności do poszerzenia jego obszaru działalności. Każdy z tych parametrów należy wnikliwie przeanalizować przed rozpoczęciem każdej działalności w celu ograniczenia ryzyka niepowodzenia i ścisłego określenia czego oczekujemy od danego przedsięwzięcia.
Poszczególne parametry zostają opisane słownie bez konkretnych danych liczbowych, ponieważ zależą one od konkretnej koniunktury, biznesplanu czy lokalizacji.
Opis słowny poszczególnych parametrów:
Wkład finansowy:
- mały kapitał lub brak kapitału na początku działalności
- wymagany niewielki kapitał początkowy rzędu 1-2 miesięcznych minimalnych pensji
- kapitał początkowy rzędu 3-6 miesięcznych minimalnych pensji
- wymagany duży kapitał początkowy rzędu rocznego minimalnego wynagrodzenia. Proponowana spółka w celu optymalizacji ryzyka i zwiększenia kapitału
- wymagany bardzo duży kapitał początkowy w celu rozpoczęcia działalności. Przemyśl możliwe opcje dofinansowania przed wejściem w ten biznes. Bardzo dobry dla osób z większym zapleczem finansowym
Spodziewane zyski:
- zyski z inwestycji w określony biznes zwracają wkład początkowy, natomiast nie przynoszą znaczących nadwyżek
- zyski z tego typu działalności są bardzo dobrym dodatkiem do powiększenia budżetu domowego
- zyski zwracają zainwestowany w nie czas, jest to dobry wpływ do budżetu domowego, możliwość przejścia do pracy na własną działalność
- zyski kształtują się na wysokim poziomie, natomiast w celu rozwijania nowych rynków trzeba wciąż pracować
- bardzo wysokie zyski, równie często obarczone dużym ryzykiem niepowodzenia, z danego biznesu można utrzymać rodzinę na bardzo dobrym poziomie. W połączeniu z wysokimi możliwościami rozwoju firmy bardzo szybko można przejść na układ rentierski.
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Możliwości rozwoju:
- możliwości rozszerzenia działalności firmy bliskie zera
- możliwy rozwój działalności lub siebie samego w celu lepszego zwrotu z inwestycji
- biznes możliwy do rozwinięcia na lokalnym rynku, narażony na dużą liczbę konkurencji
- biznes możliwy do zaadaptowania w zmieniających się warunkach i wymaganiach klientów, możliwość wyjścia z rynku lokalnego na krajowy
- biznes bardzo łatwy do rozwinięcia i dostosowania do innego rynku, lub zaadaptowania go do nowych realiów, możliwość wyjścia z rynku krajowego na globalny
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Przykładowe propozycje na działalność zarobkową Dropshipping
Dropshipping jest to nowoczesny model sprzedaży wykorzystujący hurtownie jako pośrednika w celu sprzedaży. Ten system sprzedażowy charakteryzuje się znaczącymi uproszczeniami w stosunku do tradycyjnego handlu w Internecie i daje możliwość rozpoczęcia działalności niemal dla każdego. Pozwala on na zmaksymalizowanie prawdopodobieństwa zysku poprzez wystawienie dużej liczby ogłoszeń sprzedaży przy niskim nakładzie pracy. Przykładowy sposób rozpoczęcia biznesu:
- wybierasz odpowiednie oprogramowanie np. sky-shop, które umożliwi ci integrację z hurtownią,
- nawiązujesz kontakt z hurtownia która spełnia twoje standardy. Udostępnia ci ona plik ze spisem produktów, ich cenami, aktualna dostępnością,
- wybierasz docelowy rynek na jaki mają trafić twoje produkty np. Allegro, Ebay, Facebook, swój własny sklep,
- podpinasz oba konta i zaczynasz sprzedawać produkty.
Zalety: mały koszt wkładu własnego w rozpoczęcie biznesu (płacisz jedynie za oprogramowanie), nie trzeba znać się na programowaniu – dostajesz gotowe narzędzia za pomocą którego wystawiasz i sprzedajesz, elastyczne godziny pracy, możliwość zbudowania własnej marki, możliwość współpracy z wieloma hurtowniami jednocześnie, możesz robić prywatne zakupy po preferencyjnych cenach, dodatkowe narzędzia analityczne które sprawdzają popularność produktów.
Wady: prowizje z rynku na jakim wystawiasz ogłoszenia, opcjonalne opłaty za biuro rachunkowe, duża konkurencja, wysyłka towaru jedynie przez hurtownie, konieczność samodzielnego obsłużenia zwrotów w znacznej większości hurtowni, należy zrobić odpowiedni research branży w jakiej chcemy działać w celu wykluczenia sprzedaży niepopularnych produktów.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Promocje bankowe
Zarabianie na promocjach bankowych to kolejny z nowoczesnych sposobów zarabiania/oszczędzania. Polega on na otrzymaniu premii za założeniu konta w banku po spełnieniu odpowiednich wymagań. Jest to dobry start do ochrony swojego kapitału przed inflacją oraz do zaznajomienia się z procesem inwestowania, natomiast wymaga sporo samozaparcia i dyscypliny. Promocje bankowe są tworzone przez bank w celu pozyskania nowych klientów, zatem bardzo rzadko są one kierowane w kierunku do już aktywnych klientów. Dlatego też banki przy korzystaniu z promocji za założenie konta narzucają odpowiednie okresy karencji, tj. czasu jaki musi upłynąć po zamknięciu konta do otworzenia nowego w celu podjęcia konkretnej promocji. Czynności które należy wykonać w celu otrzymania premii za otwarcie konta mogą być różne. Mogą być to m.in.: płatność bezgotówkowa, zalogowanie się na konto bankowe, wpłata pieniędzy na konto. Wylistowane czynności nie ograniczają się tylko to tych wyszczególnionych oraz zazwyczaj należy je powtarzać przez zapisany w umowie czas. Istnieje więcej sposób na utrzymanie klienta przy sobie. W ramach dobrej praktyki proponuję po podpisaniu umowy i wydaniu karty rozpisać sobie warunki współpracy w celu osiągnięcia premii jak i umorzeniu opłaty za kartę na kilka miesięcy do przodu, a najlepiej na cały okres jej użytkowania. Premie nie są jedynie pieniężne. Mogą to być np. punkty wymienialne na usługi, np. kosmetyczka, wyjście do kina lub telefony, bony do sieci sklepów wielobranżowych czy preferencyjne oprocentowanie na lokacie. Dodatkowym ułatwieniem w kontrolowaniu określonych wymagań przydatne są blogi pasjonatów oszczędzania na bankach z newsletterami i przypomnieniami o wykonaniu określonych opłat.
Zalety: brak ukrytych kosztów, przewidywalny sposób na zarobek (wszystko jest opisane w umowie), można zwielokrotnić zyski współpracując ze znajomymi, zerowe opłaty za korzystanie z kont po spełnieniu mało angażujących zobowiązań, newslettery z „branży”, możliwość zamknięcia konta kiedy się chce, posiadając konto firmowe otrzymujemy dostęp do lepszych ofert promocyjnych, możliwość podpięcia wszystkich kart bankowych do telefonu.
Wady: trzeba być dobrze zorganizowanym i uważnie czytać umowy, początkowo wkład pracy jest spory a na benefity trzeba czekać, w celu skorzystania z niektórych promocji trzeba mieć odpowiednie zaplecze finansowe, lokaty zamrażają kapitał, długie okresy karencji, można stracić lub nie zarobić (co jest jednoznaczne) pieniędzy w przypadku otwarcia zbyt dużej ilości kont, do niektórych promocji (karty kredytowe) należy mieć zaświadczenie o zarobkach i chłodną głowę w celu jej spłacania w okresach bezodsetkowych.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Giełda
Inwestowanie na giełdzie niesie ze sobą ryzyko utraty dużej części zainwestowanego kapitału, natomiast równie często przyczynia się do zbicia niemałej sumy na koncie maklerskim. Na giełdzie oprócz w akcje, które są najpopularniejszym instrumentem finansowym można również inwestować w obligacje, kontrakty terminowe czy opcje. W celu kupna określonych instrumentów finansowych należy stworzyć konto w domie maklerskim, a następnie potwierdzić swoje dane. Należy pamiętać, że podczas kupna i sprzedaży jakiegoś instrumentu zostaje pobrana prowizja zależna od aktualnej ceny kupna lub sprzedaży.
Inwestowanie na giełdzie jest stosunkowo trudnym sposobem zarabiania, z racji potrzeby zainwestowania sporego kapitału w celu zauważalnego zwrotu z inwestycji. Należy pamiętać o konieczności zdywersyfikowaniu swojego portfela inwestycyjnego czyli kupowaniu różnych niepowiązanych ze sobą spółek, w celu wykluczenia spadku notowania całego naszego portfela.
Z pewnością inwestowanie w produkty giełdowe jest dobrym sposobem na zarobek, natomiast jest ograniczony dużym progiem wejścia. Wymaga ciągłego analizowania spółek, rynku i gospodarki w celu odpowiedniego bilansowania swoich aktywów. Pomimo tych wad jakimi charakteryzuje się ten sposób zarabiania jest on niewątpliwie godny uwagi z racji stworzenia odpowiedniego pasywnego zysku.
W celu zaznajomienia się z giełdą istnieje w Internecie odpowiednia strona z wirtualnymi pieniędzmi na start na której możemy nauczyć się jak należy się zachowywać na rzeczywistym rynku. Odwzorowuje ona faktyczne notowania spółek i jest dodatkowo pozbawiona ukrytych płatności.
Zalety: możliwość zarobienia dużej ilości pieniędzy, dobrze zdywersyfikowany portfel inwestycyjny pozwala zabezpieczyć pieniądze w niemal każdej sytuacji ekonomicznej, możesz czerpać korzyści finansowe z cyklicznie wypłacanych dywidend.
Wady: możliwość utraty oszczędności, duży stres przy spadkach, prowizje przy zakupie i sprzedaży, niemal niemożliwe do przewidzenia wahania rynku, duży próg wejścia, wymaga sporej ilości kapitału, zamrażasz kapitał.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Salon VR (Virtual Reality)
Od kilku lat na rynku elektronicznej rozrywki obserwuje się dynamiczny rozwój technologii wirtualnej rzeczywistości. W dużym uproszczeniu jest to technologia, która umożliwia użytkownikowi wejście w cyfrowy świat. Zestaw taki składa się z hełmu oraz kontrolerów które są śledzone przez sensory przenosząc nasze ruchy w wirtualny świat. Zestawy te w zależności od producenta (Oculus, Htc Vive, Valve Index) potrafią kosztować od dwóch do ponad 5 tysięcy złotych co przekracza budżet wielu osób. Możliwość skorzystania z takiego sprzętu przez kilka godzin wydaje się więc bardzo atrakcyjna.
Co za tym idzie wkład finansowy wymagany do otwarcia takiego punktu może wynosić od kilkunastu do nawet kilkudziesięciu tysięcy złotych, biorąc pod uwagę, że do działania takiego zestawu wymagany jest także solidny komputer stacjonarny. Istnieją co prawda zestawy samowystarczalne jak np. Oculus Quest dostępny już ok. 2000 zł jednak zestawy podłączane do komputera wydają się sensowniejsze z punktu widzenia logistycznego.
Poza przyjmowaniem klientów w salonie organizować można również pokazy wirtualnej rzeczywistości na konferencjach, targach, imprezach firmowych, plenerowych i prywatnych.
Technologia VR bowiem to nie tylko rozrywka w postaci gier lecz służyć może jako świetne narzędzie szkoleniowe, wynajem takiego sprzętu również może generować dodatkowy przychód.
Spodziewane zyski to kilkadziesiąt złotych za godzinę co przy kilku stanowiskach może wygenerować bardzo przyzwoity dochód. Musisz pamiętać o dobrym marketingu. Czy słyszałeś kiedyś o organizowaniu wycieczek szkolnych do takich punktów VR? Ja też nie, zatem istnieje jeszcze rynek, który nie został w pełni odkryty i mogą tam czekać ogromne pieniądze. Czy sięgniesz po nie?
Zalety: stosunkowo nieduża konkurencja, po pracy można się samemu zabawić, wciąż rozwijający się rynek.
Wady: duży kapitał wymagany na start, niewielkie możliwości dalszego rozwoju, biznes ma rację bytu jedynie w większych aglomeracjach, spore miesięczne wydatki.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Firma przeprowadzkowa
Postępująca globalizacja stawia nowe wymagania społeczeństwom jakim jest niewątpliwie przeprowadzka w celu dostosowania się do ciągle zmieniającego się miejsca pracy. Ludzie zmieniają swoje miejsce zamieszkania nawet kilkanaście razy w ciągu swojego życia i często nie mają oni potrzebnych narzędzi i sprzętu do przewiezienia zgromadzonego sprzętu przez lata lub ogranicza ich praca w celu samodzielnej przeprowadzki. Z usługi mogą skorzystać nie tylko osoby prywatne, ale też firmy. Konkurencyjny rynek nieruchomości ułatwią tę sprawę sprawiając że przeprowadzka nie jest już nieprzyjemną koniecznością ale też nowym doświadczeniem.
Charakter samej pracy predestynuje mężczyzn do wykonywania tego zawodu, przynajmniej na początkowym etapie rozpoczęcia działalności. Biznes jest ten bardzo łatwy do przeskalowania i utworzenia sieci firm, znajdujących się w różnych miastach i często w różnych krajach gdzie opłaty za przeprowadzkę są adekwatne do poziomu wynagrodzeń.
Bardzo szybko możesz przejść z pracy fizycznej do organizacji i kierowania biznesem ze swojego domu.
W celu wyróżnienia się na tle konkurencji możesz zapewnić swoim potencjalnym klientom odpowiedniej jakości usługi możesz zaproponować przeprowadzkę włącznie z zapakowaniem wyposażenia, wypakowaniem i odpowiednim ustawieniem w nowym pomieszczeniu.
Zalety: możliwość skalowania biznesu, popyt na usługi, możliwość wynajęcia samochodu (nie trzeba mieć swojego), możliwość działania na rynkach poza lokalnych.
Wady: wymagany jest odpowiedni samochód oraz prawo jazdy, wymagająca praca fizyczna, trzeba mieć co najmniej 1 dodatkową osobę na start, duża konkurencja.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Surowce naturalne
Inwestowanie w surowce naturalne od wieków przyciąga ludzi w dobie wszechobecnych kryzysów. Ludzie uciekają do nich wtedy kiedy rynki giełdowe czy inne inwestycje notują spadki. Pod terminem surowce naturalne rozumie się takie kruszce jak złoto, srebro, platyna, pallad, kakao, kawa czy ropa naftowa.
Surowce naturalne takie jak np. złoto stanowią środek do którego uciekają się ludzie podczas kryzysów. Nie bez powodu są często nazywane bezpieczną przystanią. W czasach niepokoju nie tylko osoby prywatne kupują złoto, są to również firmy, banki czy nawet państwa.
Wynika to z faktu przetrzymania wartości pieniądza podczas fluktuacji cen walut czy spadkiem siły nabywczej pieniądza.
Przed kupnem jakiegokolwiek z surowców należy przeanalizować rynek, aktualne ceny i trendy surowców. Należy pod uwagę wziąć koszt składowania tych surowców, ich ochrony i ryzyka inwestycyjnego oraz zamrożenia zainwestowanego kapitału przez dłuższy czas.
Rynek oprócz fizycznych postaci surowców naturalnych oferuje również inne instrumenty oparte na surowcach. Mogą to być m.in.: kontrakty terminowe futures, ETF-y, produkty strukturyzowane i akcje spółek wydobywających określony surowiec. Inwestycja w te produkty wiąże się z większym ryzykiem inwestycyjnym, natomiast są łatwiejsze do kupienia i nie wymagają opłat związanych z magazynowaniem.
Zalety: możliwość zachowania wartości pieniądza w niespokojnych czasach, ograniczona liczba surowców (brak lub ograniczona inflacja), możliwość wykupienia różnych instrumentów finansowych zabezpieczonych surowcem fizycznym.
Wady: potrzebny duży kapitał inwestycyjny, inwestuje się z długim horyzontem czasowym, należy odpowiednio zabezpieczyć posiadane kruszce (opłaty za magazynowanie i ochronę), zamrożenie kapitału, ryzyko kupienia podróbki, opłaty dla pośredników.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Fryzjer zwierzęcy
Kilkanaście lat temu nikt by nie pomyślał że na takie usługi jak fryzjer dla zwierząt znajdzie się popyt na rynku. Zwiększająca się świadomość właścicieli zwierząt o zdrowie i wygląd ich pupili z którymi się utożsamiają stworzyła takie zapotrzebowanie. Zwierzaki dodatkowo pełnią rolę reprezentacyjną wśród określonych grup ludzi i chcą oni dobrze je zaprezentować.
Nie bez powodu rynek oferujący takie usługi w ciągu zaledwie kilku lat urósł do obecnych rozmiarów.
Rynek groomerów nie opiera się jedynie na psich klientach, można w takich punktach również zgłosić się ze swoim kotem.
Groomer, czyli właśnie fryzjer dla zwierząt zajmuje się nie tylko przycinaniem ich futer, ale również myciem, czyszczeniem uszu, trymowaniem (usuwanie martwej sierści) czy pielęgnacją pazurów. Są to zazwyczaj czynności, których ich właściciele albo nie są w stanie sami zrobić z np. braku odpowiednich narzędzi, czy z obawy przed skaleczeniem pupila.
Fryzjer dla zwierząt jest to idealna praca dla osób z zamiłowaniem do pracy ze zwierzętami oraz do posiadania własnego biznesu, natomiast należy pamiętać, że różne rasy czy nawet konkretne futrzaki mogą nie być przychylnie nastawione do takiej wizyty. Każde zwierzę ma swoje przyzwyczajenia i należy je najpierw poznać w celu uniknięcia przykrych incydentów.
Rzadko który pacjent pozwala dotknąć się obcej osobie, a w szczególności rzadko stoi nieruchomo na stole.
Zalety: zwiększający się popyt na usługi groomerskie, większa świadomość właścicieli zwierząt o zdrowie i wygląd ich pupili.
Wady: możliwość prowadzenia biznesu jedynie w większych miastach, stosunkowo wysokie koszty utrzymania, osoby z alergią na sierść są zdyskwalifikowane z wykonywania tej pracy, mała ilość dostępnych kursów na rynku, konieczność dostosowania się do konkretnego zwierzaka.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Hotelik dla zwierząt
Jak wynika z opublikowanego właśnie raportu TNS Polska 48 procent Polaków ma w swoim domu jakieś zwierzę. Spośród nich aż 83 procent ma psy, a 44 procent koty.
Dla wielu ludzi pies lub kot to przyjaciel albo nawet rodzina. W związku z tym powstają salony pielęgnacji zwierząt, diagnostyki weterynaryjnej a nawet specjalne place zabaw czy kanały telewizyjne dla zwierząt. Czynnikiem który wpływa na to że ludzie nie decydują się na zakup czy adopcję zwierzaka jest fakt przebywania wielu godzin dziennie poza domem. W
odpowiedzi na ten problem powstają hotele dla zwierząt gdzie pod odpowiednią opieką można zostawić swojego pupila.
Biznes hoteli dla psów skupia się głównie wokół dużych miast. Odległość od aglomeracji nie powinna być zbyt duża, aby klient mógł swobodnie przywieźć psa. Hotel powinien być zlokalizowany z dala od blokowisk. Najlepiej w miejscach, gdzie dostępne są tereny zielone, niezbędne dla relaksujących spacerów. Kolejnym czynnikiem na który powinni zwracać uwagę właściciele jest hałas, który często może przeszkadzać sąsiadom.
Cena pozostawienia pupila w takim hoteliku na dobę czy kilka godzin może być porównywalna ze stawką jakie proponują hotele dla ludzi.
Nie musisz mieć specjalnego wykształcenia ani pozwoleń, aby otworzyć hotel dla zwierząt.
Pamiętaj jednak, że do prowadzenia takiej działalności potrzeba wiedzy i określonych cech charakteru.
Przede wszystkim musisz wykazać się dużą cierpliwością i sympatią do zwierząt, a także znajomością ich psychiki i fizjologii. Musisz także zaakceptować nieregularny czas pracy (głównie w weekendy i święta).
Na największy dochód możesz liczyć w okresie letnim, kiedy właściciele zwierząt jadą na urlop i nie mają ich z kim zostawić. W pozostałych miesiącach opłacalność hotelu będzie zależeć od twojej pomysłowości.
Zalety: jeżeli kochasz zwierzęta może być to dla ciebie praca marzeń.
Wady: wymagane posiadanie boksów i odpowiedniego wybiegu dla zwierząt, konieczność adaptacji do konkretnego zwierzęcia. tylko w większych aglomeracjach, osoby z alergią na sierść są wykluczone.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Tworzenie aplikacji
Aplikacje mobilne stanowią rynek z największą liczbą potencjalnych klientów. Różne źródła podają inne dane jednak użytkowników smartphonów jest już kilka miliardów, a liczba ta stale rośnie. Według serwisu Statista statystyczny użytkownik miał 26 aplikacji w 2013 r. w swoim smartfonie. Pomimo porażającej liczby aplikacji już istniejących, wciąż znajduje się na tym rynku miejsce dla nowych osób, wypuszczających swoje programy.
Niewątpliwym plusem tworzenia aplikacje jest to że nie musimy kończyć kilkuletnich studiów informatycznych czy drogich kursów. Oczywiście jeżeli nie posiadasz kompletnie żadnego doświadczenia w programowaniu to próg wejścia jest dość wysoki, jednak przy pomocy kursów internetowych można się tego nauczyć za stosunkowo niewielkie pieniądze.
Ale istnieje również alternatywa. W Internecie funkcjonują strony na których możemy zbudować własną aplikację przy pomocy gotowych „klocków”. Nie stwarza to wielkich możliwości i w swej prostocie ma dość ograniczone zastosowanie jednak dla osób całkowicie początkujących może być ciekawym pomysłem.
Zarabiać można poprzez ustalanie ceny aplikacji i pozyskiwanie procentu od sprzedaży.
Plusami tego rozwiązania jest to, że jest to najprostszy i najszybszy sposób na zarabianie. W
takim modelu rozliczeń masz w zasadzie największy wpływ na to ile zarobisz . Z drugiej strony taki przychód jest jednorazowy i z dość szybko maleje. Użytkownicy raczej niechętnie płacą za aplikacje, mając dostęp do wielu darmowych alternatyw. Dlatego dobrym rozwiązaniem może być wypuszczenie darmowej aplikacji z reklamami. Taki model dobrze sprawdza się wśród użytkowników Androida, którzy nie lubią płacić za aplikacje. Z reguły pozwala to zapewnić twórcy regularne, stabilne zarobki. Trzecią opcją jest model wykorzystujący mikropłatności który najlepiej sprawdzi się oczywiście w przypadku gier.
Polega to na tym, że użytkownik może w każdym momencie dokupić dodatkową zawartość aplikacji, np. dodatkowe opcje, ułatwienia, plansze, wirtualną walutę czy dodatki, a nawet za dodatkową opłatą wyłączyć reklamy. Można go stosować zarówno w płatnych, jak i bezpłatnych aplikacjach. Projektując aplikację nie trzeba decydować się na jeden model rozliczeń – można łączyć wiele metod spieniężania w jednym produkcie.
Zalety: olbrzymia liczba potencjalnych użytkowników.
Wady: wymagana umiejętność programowania, dużo aplikacji jest dostępnych za darmo.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Zarabianie na …
Pomysł ten stanowi rozwiązanie raczej dla desperatów, osób w ciężkiej sytuacji finansowej lub po prostu chcących szybko zarobić duże pieniądze. Książka ta w żaden sposób nie namawia do tego typu działalności ale… czy wiedziałeś drogi czytelniku że prostytucja jest zwolniona z podatku dochodowego? Mowa tu oczywiście o świadczeniu usług samodzielnie a nie zarabianiu na czyimś nierządzie, gdyż do drugie jest niezgodne z obecnym prawem.
Zarobek tego typu może wydawać się bardzo atrakcyjny zwłaszcza jeśli pomyślimy o dużej ilości papierologii i podatków których nie unikniemy prowadząc działalność gospodarczą nawet na małą skalę. Ilość komplikacji i utrudnień stawianych przez obecne Państwo skutkuje dużą chęcią zarabiania w sposób niekonwencjonalny.
Co zrobić żeby zacząć ? W zasadzie potrzebujesz jedynie lokalu. Niewątpliwymi zaletami będzie twój młody wiek, atrakcyjny wygląd i płeć żeńska (choć w obecnych czasach o płci decydujemy samemu), potem pozostaje już jedynie ogłosić się na jednym z portali internetowych i czekać na klientów a tych w Polsce nie brakuje. Jeżeli takie działanie wydaje ci się zbyt ekstremalne to możesz działać na podobnej zasadzie jednak ze zdecydowanie mniejszym ryzykiem choć i zarobkami. Seks kamerki, filmy porno a nawet handel bielizną to wszystko funkcjonuje, rozwija się i nic nie wskazuje na to by miało przestać. Czy więc jest to dobry pomysł na szybkie pieniądze ? Ocenę pozostawiam Wam.
Zalety: szybki zysk zwolniony z podatku.
Wady: kwestie moralne, ryzyko chorób, napadów.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Grafiki dla firm
W roku 2019 w Polsce pojawiło się niemal 350 tysięcy podmiotów gospodarczych. Rok wcześniej było to około 360 tys.
W związku z tym istotną rzeczą jest to aby z tego tłumu się wyróżnić już na samym początku zanim potencjalny klient zapozna się z naszą ofertą. Zrobić to można za pomocą rzucającej się w oczy grafiki i zapadającego w pamięć loga. Jest to niezbędne do budowania wizerunku i rozpoznawalności marki. W dobie dynamicznie rozwijających się mediów społecznościowych, praktycznie każda firma musi w nich być obecna. Zdecydowana większość firm obecna jest na serwisach typu Facebook czy Instagram które docierają do milionów użytkowników, projektować można zatem grafiki z myślą o tych portalach,.
Estetycznych grafik potrzebują również osoby tworzące materiały video, blogerzy itd. co zdecydowanie rozszerza rynek na którym świadczyć możesz usługi. W grę wchodzą loga, wizytówki, teczki, ulotki, koperty czy plakaty.
Zakładając działalność przedsiębiorcy mają wystarczająco dużo rzeczy na głowie związanych z prowadzeniem działalności i prowadziłem księgowości więc bardzo chętnie zapłacą komuś za wykonanie projektu logo, grafiki na stronę internetową, reklam itd. Profesjonalne agencje zajmujące się projektowaniem grafik dla firm, często życzą sobie wygórowane kwoty za projekty które przy stosunkowo niewielkim nakładzie pracy możesz wykonać sam.
Do rozpoczęcia potrzebujesz jedynie komputera z dostępem do Internetu. Na początku korzystać możesz z darmowych wersji popularnych programów graficznych. Z własnego doświadczenia powiedzieć mogę, że zdolna osoba jest w stanie w ciągu tygodnia czy dwóch nauczyć się obsługi chociażby Photoshopa w stopniu który pozwoli uzyskiwać efekty na tyle zadowalające by móc zacząć na nich zarabiać. Na samym YouTubie znaleźć można setki o ile nie tysiące poradników instruujących jak krok po kroku uzyskać interesujący nas efekt.
Biznes ten można rozpocząć od ogłoszenia się w Internecie i prowadzić go w ramach niezarejestrowanej działalności gospodarczej.
Zalety: niski próg wejścia, wielu potencjalnych klientów, elastyczny czas pracy, możliwość zareklamowania się na zagranicznym rynku.
Wady: wymagana duża doza kreatywności, dyscypliny i zorganizowania.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Franczyza
Jeżeli myślałeś kiedyś nad założeniem swojej własnej firmy, ale przerażają cię kwestie związane z marketingiem czy zaczęciem prowadzenia własnego biznesu, franczyza może być opcją wartą rozważenia. Jest to model biznesowy w którym istniejąca już firma (franczyzodawca) upoważnia innemu podmiotowi (franczyzobiorca) prawo do korzystania ze swojej marki, loga oraz dzieli się z nim doświadczeniem i know-how w branży otrzymując za to finansowe wynagrodzenie.
Rynek franczyzowy jest ciągle rozwijającym się rynkiem w Polsce. Obecnie w 2020 roku wg Polskiej Organizacji Franczyzobiorców w samej Polsce działa 1310 sieci franczyzowych i 83
tys. franczyzobiorców. Zapewne znasz takie sieci handlowe i usługowe jak: Żabka, McDonald’s, Telepizza, Carrefour czy Inpost. Wszystkie te firmy działają w oparciu o model franczyzowy. Udostępniają swoją markę, wiedzę o rynku i pomagają w każdym etapie prowadzenia działalności poprzez organizowanie odpowiednich szkoleń personelu.
Ceny za korzystanie z marki wahają się w zależności od firmy z którą podejmujemy działalność. Jeżeli firma jest dostępna głównie na rynku polskim, to ceny będą zbliżone do wynagrodzeń w określonym sektorze, natomiast w przypadku zagranicznych koncernów oferujących taki model działalności koszt otwarcia biznesu opartego na franczyzie może wynosić nawet do kilkuset tysięcy złotych.
Teoretycznie prowadzenie biznesu w oparciu o model franczyzowy ma dużo zalet, natomiast wszystkie regulacje jakich musisz przestrzegać, kontrole i brak swobody działania nie klasyfikują w zupełności takiego modelu biznesowego jako prowadzenie swojego WŁASNEGO biznesu. Jesteś w dużym stopniu zależny od spółki matki, ale czerpiesz z tego również pozytywne aspekty wyszczególnione poniżej.
Zalety: można działać pod znaną marką (odpadają koszty marketingu), swobodny przepływ know-how, pomoc w prowadzeniu działalności, łatwiejszy start na rynku.
Wady: konieczność przestrzegania narzuconych reguł, kontrole, opłaty za franczyzę i kary za nieprzestrzeganie zasad prowadzenia działalności, brak pełnej swobody działania.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Korepetycje
Udzielanie korepetycji stanowi coraz częściej dodatkowe źródło dochodów dla osób zatrudnionych w branży edukacyjnej. Nie musisz kończyć pracochłonnych i długich kursów w celu uczenia innych ludzi, wystarczy że jesteś chętny do pomocy innym i posiadasz w danej branży wystarczającą wiedzę którą chcesz się podzielić. Praca jako korepetytor pozwala rozwinąć swoje umiejętności interpersonalne i po wyrobieniu sobie odpowiedniej opinii w środowisku możesz liczyć na coraz więcej i coraz lepsze oferty.
Każdy po przeczytaniu tytułu tego rozdziału od razu powiązał udzielanie korepetycji z przedmiotami objętymi tradycyjnym szkolnym systemem nauczania jak np. matematyka czy język angielski. Istnieje coraz szersza grupa odbiorców na bardziej egzotyczne kierunki indywidualnych szkoleń jak nauka języków azjatyckich, szkolenia z wystąpień publicznych czy nauka z rozwoju osobistego. Należy przeanalizować swoje mocne strony, w czym wyróżniasz się na tle innych i dać sobie szansę.
W celu rozpoczęcia swojej przygody z udzielaniem korepetycji wystarczy darmowe ogłoszenie na jednym z portali internetowych. Brak prowizji i opodatkowania dla osób indywidualnych prowadzących korepetycje stwarza pole do własnego rozwoju.
Jeśli jednak nie jesteś na tyle zdeterminowany na rozpoczęcie całkowicie własnej przygody z nauczaniem, możesz skorzystać z istniejących firm, które zrzeszają korepetytorów. Możesz u nich przyswoić sobie odpowiednie nawyki i kontakt z uczniem żeby potem przejść na swoją własną działalność.
Zalety: można uczyć bez żadnego doświadczenia, przyzwoita stawka godzinowa, można skorzystać z usług firmy zatrudniającej korepetytorów, możliwość nauki przez Internet, możliwość pracy w domu, elastyczny grafik.
Wady: duża konkurencja, konieczność przygotowania się do zajęć, dojazd do ucznia, musisz dostosować się do konkretnego ucznia, nie możesz uczyć wszystkich tego samego i tak samo.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Youtuber
Na pewno zdarzyło Ci się obejrzeć po całym dniu pracy czy nauki kilka filmików na YouTubie w celu zrelaksowania się. Stanowią one odskocznie dla wielu ludzi, natomiast dla drugiej części są one pracą bardzo często na pełen etat.
Pracownikiem we własnym studio może zostać praktycznie każdy, występuje tutaj oczywiście podział widowni na wiek i tematykę jaką zajmuje się twórca, natomiast na YouTubie znajduje się tak duże grono osób, że każdy jest w stanie znaleźć lukę dla siebie. Wystarczy jedynie odrobina chęci, mikrofon i kamera (choć pewne formaty nie wykluczają ich pominięcia), komputer z dostępem do Internetu i odrobina kreatywności. Zatem jak widzisz koszt spróbowania życia na własny rachunek jako youtuber jest początkowo niewielki i rozrasta się dopiero kiedy stworzysz już na tyle dużą widownię, że możesz zainwestować w lepszy sprzęt.
Będąc młodym producentem możesz tworzyć materiały dla osób w wieku szkolnym, które niewątpliwie stanowią najliczniejszą grupę odbiorców. Istnieją również bardzo liczne materiały skierowane dla studentów, pracowników etatowych czy również starszej widowni, która powoli ucieka od tradycyjnych programów telewizyjnych.
Zastanawiasz się pewnie jak można zarabiać na nagrywaniu filmików na ten najpopularniejszy serwis. Otóż można czerpać z tego korzyści finansowe bezpośrednio i pośrednio. Bezpośrednią metodą jest oglądanie filmików i pojawiających się w nim reklam, natomiast dużo ciekawsze jest metoda pośrednia. Wymaga ona zbudowania na początku określonej liczby widzów w celu rozpoczęcia traktowania swojego kanału jako kanał
dystrybucyjny. Oznacza to jedynie tyle, że możesz wystartować ze swoją własną marką odzieżową, możesz zawierać kontrakty reklamowe ze znanymi firmami lub nawet grać w reklamach.
Jak widzisz możliwości jest bardzo dużo w pracy jako youtuber. Nie ogranicza się ona tylko do nagrywania śmiesznych filmików i daje ogrom możliwości rozwoju dla każdej osoby.
Zalety: pracujesz kiedy chcesz, możesz rozszerzyć działalność, szerokie spektrum widowni docelowej, możesz pracować po godzinach, nie jest konieczny mikrofon i kamera.
Wady: ogromna konkurencja, potrzeba włożenia dużej ilości pracy w celu osiągnięcia sukcesu, trzeba być zdyscyplinowanym i konsekwentnym, blokowanie reklam przez odbiorców.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Influencer
Zapewne zastanawiałeś się kim oraz czym dokładnie zajmują się influencerzy, a przede wszystkim jak na tym można zarobić. Niech nie zwiedzie Cię negatywny PR wytworzony wokół tej grupy przez niektórych influencerów których nie stać na obiad w restauracji, w każdym stadzie znajdzie się czarna owca. Zacznijmy jednak może od pytania kim jest influencer?
Influencer jest to słowo zapożyczone z języka angielskiego (ang. influence - wpływać, zachęcać) oznaczające osobę która poprzez swoje zachowanie zachęca grono osób które go śledzi do określonego stylu życia i nawyków zakupowych. Osoby takie zarabiają na pokazywaniu się w określonych miejscach, noszeniu określonych ubrań czy ogólnie korzystania z określonych marek.
Influencerów można podzielić na platformę z jakiej korzystają (youtuberzy, instagramerzy, tiktokerzy, blogerzy, podcasterzy), na segment rynku w jakim się znajdują (moda i uroda, gry, sport, rozrywka itd.) oraz liczbę zebranej widowni, fanów czy followersów.
Zapewne słyszałeś o gwiazdach, które na instagramie za jedno zdjęcie potrafią zainkasować kilkaset tysięcy dolarów. Oczywiście nie możesz liczyć na takie gratyfikacje na początku działalności, ale nawet ci „mniejsi” influencerzy są wygodnym celem kampanii marketingowej dla firm. Nawet jeżeli nie będziesz w stanie podpisać tak lukratywnych kontraktów możesz być idealnym partnerem biznesowym dla firmy która tworzy swoje rzeczy dla specjalnej niszy na rynku. Jest to niewątpliwie pomysł wart rozważenia z uwagi na fakt niezobowiązującego spędzenia wolnego czasu.
Zalety: idealna praca dodatkowa dla kobiet, nie trzeba mieć wielkiej widowni, nie można robić tego stricte dla pieniędzy.
Wady: negatywny PR wokół tej grupy, duża konkurencja, ciężko się przebić, musisz być reprezentatywny i umieć się sprzedać.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
25
Tajemniczy klient
Załóżmy że jesteś właścicielem dochodowego biznesu, prowadzisz ekskluzywną restaurację, czy sklep odzieżowy i chcesz sprawdzić jak zachowują się pracownicy kiedy nie ma Cię w pobliżu, ale nie masz do kogo się zwrócić. Twoja rodzina jest już pewnie znana każdemu pracownikowi, znajomi prawdopodobnie też, lub nie posiadają odpowiednich umiejętności aktorskich w celu przeprowadzenia tego doświadczenia. Tutaj idealnie wpisuje się rola tajemniczego klienta. Brzmi tajemniczo?
W związku z określonymi procedurami narzuconymi na pracowników powinni się oni zachowywać w określony sposób nawet w stresujących sytuacjach. W rzeczywistości pracownicy różnie mogą się zachowywać, a monitoring nie jest w stanie dać nam określonych informacji, a kto miałby go jeszcze cały czas przeglądać.
Zadaniem tajemniczego klienta jest wizyta w miejscu gdzie ma odbyć się audyt i doprowadzenia do określonych sytuacji z których zachowanie pracownika będzie podlegało sprawozdaniu przez klienta i złożeniu go zleceniodawcy. Często też istotne jest obserwowanie jak pracownicy radzą sobie z innymi klientami. Niewątpliwie trzeba umieć odegrać pewną scenkę, więc jest to pewnego rodzaju wyzwanie dla osób kreatywnych i takich które nie boją się wyjść przed szereg i zadać czasami kłopotliwe pytania pracownikom.
Zarobki tajemniczego klienta są adekwatne do włożonego wysiłku w opracowanie formuły szpiegowskiej danego lokalu i są indywidualnie określone przez osobę zlecającą. Oczywiście jeżeli umowa uwzględnia zakup jakiegoś towaru zostaną Ci zwrócone pieniądze. Nie są to jednak wysokie kwoty i nie można z tego z pewnością wykonywać na pełen etat, natomiast dają duża doze swobody i wyjścia ze strefy własnego komfortu które dają możliwość rozwinięcia w sobie dużej pewności siebie i kreatywności, które notabene przydadzą Ci się w pozostałych sposobach zarabiania opisanych w tej książce.
Zalety: różnorodna praca pełna wyzwań, sporo ofert pracy, mało znana profesja, nie potrzebne żadne doświadczenie czy odbyte kursy, wyzwanie dla osób kreatywnych.
Wady: wymaga przygotowania, mało dochodowe źródło dochodu, trzeba umieć zagrać odpowiednią scenę, nie dla osób strachliwych.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Nieruchomości
Branża nieruchomości od czasów kryzysu z 2008 zanotowała spadek notowania na rynku przez kolejne 5 lat, żeby potem się odbić i do 2020 roku notować tendencją wzrostową. Nie oznacza to oczywiście jednak że taki charakter zmian zachowa się przez kolejne lata, ale pomimo tego jest to bardzo dobra opcja dla osób z dużą ilością gotówki. W końcu każdy gdzieś musi mieszkać, czyż nie?
Inwestycja w nieruchomości to bardzo solidna inwestycja w celu zabezpieczenia swoich oszczędności wpisem do ksiąg wieczystych. Pozwala ona na podtrzymanie siły nabywczej pieniądza przy zwiększającej się inflacji lub życie z odsetek z wynajmu lub sprzedaży.
Rynek nieruchomości to oczywiście nie tylko mieszkania i domu, ale także garaże czy lokale.
Te ostatnie dają największe bezpieczeństwo zwrotów w przypadku wynajęcia pomieszczenia znanej firmie. Wynajem garaży jest zdecydowanie dla osób z mniejszą ilością gotówki, choć często garaż w dobrej lokalizacji może mieć większą roczną stopę zwrotu niż niejedno mieszkanie w okolicy.
Mieszkanie można wynająć, sprzedać ale czy słyszałeś kiedyś o flipach? Są to kupna mieszkań które wymagają odnowy, odnowienie ich i natychmiastowa sprzedaż po wyższej cenie. W ten sposób w kilka tygodni czy miesięcy otrzymujesz ogromny zastrzyk gotówki, obarczony niestety dużym marginesem niepowodzenia.
Jak widzisz rynek nieruchomości ciągle się zmienia i ewoluuje i choć może teraz te pomysły wydają Ci się teraz zbyt odległe, to warto znać niektóre mechaniki działania i wiedzieć gdzie szukać lokaty kiedy dorobisz się już z własnego biznesu.
Zalety: ogromne zapotrzebowanie na mieszkania, duże możliwości zarobku, nie ma potrzeby ciągłego nadzorowania interesu, można skorzystać z dźwigni finansowej.
Wady: ogromne koszta kupna mieszkania, kredyt na lata, inwestycja dla osób z zapleczem finansowym, zamrożenie dużej ilości kapitału.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Szkolenia
Prowadzenie szkoleń może przybrać różną formę, od szkoleń przez Internet wykorzystując webinar, kurs szkoleniowy udostępniany w wersji online czy rzeczywistych spotkań. Coraz więcej ludzi decyduje się na szkolenia, ponieważ istnieje coraz większa chęć do poznawania samego siebie i rozwijania swoich umiejętności, a gdzie je lepiej rozwinąć jak nie pod okiem dobrego nauczyciela?
Szkolenia można prowadzić przez Internet lub spotykając się w lokalu. Te prowadzone przez Internet mają niewątpliwą zaletę, że możesz zrobić taki kurs poświęcając znacznie mniej czasu niż na kurs stacjonarny. Dodatkowo marketing prowadzony przez stronę google'a czy facebooka umożliwia Ci dotarcie do odbiorców którzy nigdy by o Tobie nie usłyszeli. Często takie szkolenia są z wprowadzenia własnej marki na rynek, analizy kredytów hipotecznych czy wielu innych niewymagających fizycznego spotkania.
Szkolenia stacjonarne znajdują przede wszystkim zastosowanie z zakresu szkoleń umiejętności miękkich, nawiązywaniu kontaktów z innymi ludźmi czy podrywanie dziewczyn.
Dostęp do szkoleń również można podzielić na takie z jednorazową opłatą lub z abonamentem. Ten drugi jest o tyle dobrą opcją, że możesz zbudować z klientem dłuższą relację lub planujesz rozbudowę kursów czy tworzenie nowych.
Będąc w czymś bardzo dobrym, co niewątpliwie poznasz po ilości osób wykupujących twoje kursy, możesz rozważyć otwarcie swojej własnej działalności w celu przeskalowania biznesu.
Mogą to być kursy, które prowadziłeś do tej pory, lub możesz wejść na zupełnie inny rynek jakim jest szkolenie pracowników. Jest to ciągle rozwijający się rynek nastawiony na rozwój określonych cech pracowników w celu ich lepszego wpływu na rozwój firmy.
Zalety: możesz prowadzić szkolenia przez internet, duże możliwości rozwoju i marketingu, można założyć firmę szkolącą pracowników, po pewnym czasie można uzyskać dochód pasywny.
Wady: duża konkurencja, wymaga odpowiednich umiejętności, duże ryzyko niepowodzenia, trzeba poświęcić bardzo dużo czasu na przygotowanie.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Pisanie książek/ebooków
Pomimo tego, że cały czas dużo ludzi bardzo mało czyta lub w ogóle, istnieje potrzeba pisania książek dla tych, którzy chcą się rozwijać czy po prostu zagłębić się we wciągającą lekturę.
Przelewanie swoich myśli na papier i tworzenie wymyślonych historii, czy pisanie o twoich rzeczywistych doświadczeniach i umiejętnościach może przynieść Ci uznanie i niemałą sławę.
Zgodzisz się z pewnością, że książki jak i e-booki mają zasadniczą różnicę jaką jest forma wydania przez co trafiają często w dwie grupy ludzi, tych co wolą tradycyjną książkę i tych co idą z duchem czasu i porzucają fizyczne wydanie na rzecz kopii elektronicznej.
W początkowym etapie jesteś narażony praktycznie na same straty, w szczególności swojego czasu, chociaż jest to pewnego rodzaju inwestycja. Aż do momentu napisania całej książki kiedy nie jesteś rozpoznawalny nie jesteś w stanie nic zrobić, ponieważ nie masz zbudowanej wokół siebie społeczności. Bycie w tej drugiej grupie ludzi jest pewnego rodzaju ułatwieniem, ale nie wyklucza Cię do sięgnięcia po kawałek tortu.
Ebooki i książki oczywiście poza wyżej wymienioną formą wydania różnią się jeszcze sposobem wydania. W przypadku tradycyjnej książki musi być ona wydana przez wydawcę, który zapewne sam wykona marketing i sprzeda ją do popularnych dystrybutorów, natomiast w tym przypadku musisz liczyć się z prowizją w sprzedaży każdego egzemplarza, która jest często bardzo dużym procentem ceny detalicznej. W przypadku ebooków książkę możesz wydać zupełnie sam, nie dzieląc się prowizją z dystrybutorem, lub będzie to mniejszy procent, natomiast musisz zadbać sam o marketing i jej umiejscowienie w najbardziej popularnych sklepach z ebookami.
Zalety: możesz pisać książkę po pracy czy uczelni, rozwija wyobraźnię i wyzwala pokłady kreatywności.
Wady: ciężko się przebić jak nie jesteś znany, duże koszty wydania książki, początkowo nie zarabiamy, wymaga poświęcenia ogromnej liczby godzin.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Ghostwriting
Ghostwriting jest zjawiskiem powszechnym z którym często spotykamy się na co dzień nawet nie zdając sobie z tego sprawy, i na tym właśnie polega jego idea.
Ghostwriter to osoba, anonimowo tworząca treści, która następnie zrzeka się autorstwa, na rzecz zleceniodawcy. Oznacza to, że prawdziwy autor jest anonimowy, a tekst publikowany jest pod nazwiskiem osoby powierzającej zlecenie. Zakres treści pisanych przez ghostwriterów to książki, scenariusze, artykuły, przemówienia czy nawet prace dyplomowe.
Główną korzyścią dla takiego „autora widmo” jest pewne wynagrodzenie. Jego zleceniodawca ze znanym nazwiskiem czerpać będzie znacznie większe korzyści niż gdyby ghostwriter wydał je podpisując się osobiście. Pisanie tekstów z reguły zleca się ekspertowi w danej dziedzinie. Dla osoby zamawiającej gotowy tekst daje to korzyści w postaci oszczędności czasu i kreowania złudzenia posiadania faktycznej wiedzy w temacie.
Z punktu widzenia prawa tekst stworzony przez ghostwritera podlega ochronie praw autorskich jednak na mocy umowy zawieranej przez obie strony prawdziwy autor zwykle zrzeka się autorskich praw majątkowych. W praktyce oznacza to, że jeśli napisana przez niego książka odniesie sukces, nie uzyska on żadnych korzyści finansowych.
Zalety: pewne wynagrodzenie niezależnie od wyników sprzedaży, możliwość pracy dla wielu znanych osób świata biznesu, książki czy polityki.
Wady: zrzeczenie się praw autorskich powoduje że w przypadku odniesienia sukcesu wszelkie zasługi i korzyści przypadają twojemu zleceniodawcy, twoi klienci nawet bardzo zadowoleni ze współpracy prawdopodobnie nie będą cię polecać aby nie wyjawić prawdziwego autora ich prac, wspierasz osoby, które potem będą odpowiedzialne za świadczenie usług dla społeczeństwa.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Tworzenie kursów online
Wszędzie jesteśmy atakowani informacjami jak rozwój osobisty i zwiększanie kwalifikacji są istotne. W Internecie znajdziemy wiele kursów i webinarów o jakości którą określić można jako wątpliwą. Skoro zarabiać mogą na tym osoby mające kiepskie pojęcie o przedstawianych treściach, więc dlaczego Ty nie miałbyś zarabiać jeżeli faktycznie masz wiedzę w jakimś temacie.
Sam kurs prowadzony może być w najrozmaitszych formach. Audio, wideo czy nawet poprzez kontakt mailowy w którym wysyła się kursantom pliki lub linki do treści kursu.
Tematyka kursów jest dowolna, nauka języka, gra na instrumencie, istnieją nawet certyfikowane kursy instruktora pływania robione w całości online.
Przygotowanie odpowiedniej jakości kursu wymagać będzie sporego nakładu pracy. Poza surowymi materiałami wideo które otrzymywać będą twoi klienci wypada stworzyć dla nich zestaw zadań, skrypt szkolenia oraz umożliwić im z Tobą stały kontakt w razie jakichś trudności z realizacją materiału.
Ważnym jest skonstruowanie kursu tak, aby uczestnicy zauważyli efekty własnych działań.
Muszą być w nim odpowiednie treści, odpowiednia kolejność przedstawiona w sposób klarowny i zrozumiały aby uczestnik kursu miał motywację do jego ukończenia.
Istnieje wiele stron internetowych gdzie możesz opublikować swój kurs. Możesz także stworzyć osobną stronę internetową, jednak w tym przypadku niezbędne będzie zadbanie o odpowiednią reklamę
Zalety: raz stworzony kurs będzie dostępny w Internecie cały czas, nawet jeżeli zrezygnujesz z dalszego tworzenia szkoleń istnieje szansa że ktoś natrafi na twój kurs i go zakupi co bez twojego udziału będzie generował dochodu.
Wady: duża konkurencja w branży kursów online, ciężko znaleźć dziedzinę w której ktoś już nie stworzył szkolenia internetowego, stworzony kurs musi być dobry jakościowo i odpowiednio promowany.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Podcasty
Podcast jest to mówiąc najprościej internetowe radio które może stworzyć każdy z dostępem do podstawowego sprzętu. Podcasty stają się ostatnimi czasy bardzo popularne nie tylko z uwagi na ich walory rozrywkowe ale dlatego że stanowią źródło wartościowej wiedzy. Stanowią okazję do rozwoju podaną w przystępny sposób. W przeciwieństwie do materiałów wideo, nie angażują tak bardzo naszej uwagi. Możemy ich słuchać jadąc samochodem, wykonując obowiązki domowe, czy podczas spaceru.
Tematyka audycji może obejmować praktycznie wszystkie dziedziny życia od podejmowania ważnych społecznych problemów po sprawy typowo rozrywkowe.
Do rozpoczęcia podcastu wystarczy jedynie dobrej jakości mikrofon i partner do rozmowy, choć ten drugi nie jest konieczny, gdyż spora część audycji prowadzona jest na zasadzie monologu w którym prowadzący przedstawia konkretny temat. Współprowadzący może być istotnym wsparciem i osobą z którą będzie będziemy wymieniać się opiniami.
Swoje nagrania publikować można w Internecie lub na przeznaczonych do tego serwisach jak na przykład najpopularniejszy Spotify. O wyborze miejsca publikacji decydować będzie przede wszystkim to czy nagrania dostępne są tylko w postaci audio czy również rejestrowany jest również obraz podczas rozmowy.
Zalety: niski wkład własny, możliwość dzielenia się swoimi poglądami i przemyśleniami z dużym gronem osób, ciekawy sposób na autopromocję, możliwość doskonalenia swoich umiejętności prezentacji przydatnych w innych pracach.
Wady: podcasty mimo że bardzo popularne raczej nie przyniosą dużych dochodów, wymagany dobry mikrofon i kamerka, należy mieć odpowiednią dykcję, znajomość tematu i poprawnie się wysławiać.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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E-sport
Według najprostszej definicji e-sport to forma rywalizacji, w której przedmiotem działań zawodników są gry komputerowe. Próba zarobku na e-sporcie nie jest zdecydowanie dla każdego, by odnieść tu sukces zdecydowanie trzeba urodzić się z tym czymś. Twoje zdolności kognitywne i czas reakcji muszą być na poziomie do którego osoba przeciętna nie dojdzie nawet po latach treningów.
Profesjonalni gracze zarabiają nie tylko poprzez zwycięstwa w turniejach, ale są celebrytami, mają sponsorów, wielu fanów tak jak klasyczni sportowcy, ponadto poprzez funkcjonowanie w Internecie potrafią zarobić duże pieniądze ze swoich kanałów na YouTube czy streamów.
Zainteresowanie e-sportem cały czas rośnie. Nie tylko u tych, którzy chcą oglądać i grać w gry, ale też u osób chcących OBSTAWIAĆ turnieje gier wideo. To dynamicznie rozwijający się rynek, a światowa czołówka graczy może liczyć na naprawdę rewelacyjne przychody.
Żeby zacząć grać w sposób profesjonalny wymagany jest solidny sprzęt. Komputer dla profesjonalisty kosztować może od kilkunastu do kilkudziesięciu tysięcy złotych, do tego dochodzi pozostały sprzęt jak profesjonalne słuchawki, monitor itd.
Jeżeli osiągniemy wymierne wyniki w konkretnej grze, możemy brać udział w turniejach w ramach ligi. Wraz z postępami rosnąć będzie nasza rozpoznawalność, natomiast jeśli będziemy naprawdę dobry zostaniemy zauważeni przez profesjonalne zespoły. Te zaś współpracują z trenerami, psychologami, fizjoterapeutami i dietetykami, cały sztab ludzi pracuje na to aby utrzymać e-sportowca w formie.
Zalety: jeśli gry to twoja pasja, lepszej pracy nie można sobie wymarzyć, przy globalnej współpracy możliwość lepszego zaznajomienia się z obcym językiem.
Wady: tylko dla wąskiej grupy ludzi, by faktycznie osiągnąć sukces trzeba grać od dzieciństwa, wielu zawodników karierę rozpoczęło w wieku 18 lat, obstawianie gier to hazard, praca po kilka godzin dziennie wykończy twój wzrok i siły fizyczne.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Salon kosmetyczny/masażu
Salon urody to szczególnie ciekawa propozycja, zwłaszcza teraz, w czasach kiedy kobiety rywalizują w dążeniu do pięknego wyglądu. Za usługi fryzjerskie, zmniejszające cellulit, nadmierne owłosienie czy inne zabiegi upiększające, kobiety w stanie są zapłacić duże pieniądze, a kiedy dysponują kartą płatniczą męża nawet bardzo duże.
Na początku należy liczyć się z kosztami wynajęcia lokalu i jego dostosowania do usług jakie chcemy świadczyć, a także kosztami zakupu niezbędnej chemii i kosmetyków. Następnym krokiem będzie zadbanie o reklamę, w tym przypadku zacząć można od polecenia własnego salonu przyjaciołom i poproszenie o przekazanie informacji dalej.
Do założenia salonu kosmetycznego czy masażu nie trzeba jednak mieć specjalnego wykształcenia. Wzrastają wtedy jednak wydatki wiążące się z zatrudnieniem wykwalifikowanego personelu. Można oczywiście zapisać się również na kurs po którym sami będziemy uprawnieni do świadczenia takich usług.
Jako kosmetyczka czy osoba wykonująca masaż możesz również świadczyć swoje usługi z dojazdem do klienta. Rozszerzysz tym samym swoje możliwości i dotrzesz do klientów, którzy albo z racji złego stanu zdrowia nigdy by do Ciebie nie przyszli albo do tych którzy nie mają czasu.
Zalety: możliwość polecenia swoich usług na początek znajomym, Wady: wymagane specjalistyczne kursy, klienci momentalnie wykryją czy się do tego nadajesz, spore początkowe nakłady finansowe, w przypadku dojazdu wymagany samochód i co za tym idzie prawo jazdy.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Programista
Chyba najbardziej przyszłościowy zawód na tej liście. Zapotrzebowanie na specjalistów branży IT z roku na rok rośnie. Nie musisz spędzać kilku lat na uczelni aby zaistnieć na rynku, wystarczy kilka kursów, które niestety nie należą do najtańszych. Ewentualna drogą jest posiadanie dużej ilości motywacji i samozaparcia i programować możesz nauczyć się sam. Możliwości nauki jest sporo. Są podręczniki, blogi, tutoriale czy nawet darmowe kursy online. Obecnie nawet gigantyczne firmy jak np. Gogle rezygnują z wymogu ukończenia studiów, ponieważ wiele bardziej w tej branży liczy się doświadczenie i umiejętności.
Najważniejsza umiejętność w procesie programowania to analityczne myślenie. Chcąc być skutecznym specjalistą powinieneś doskonale rozumieć zasady pisania kodu. Musisz być osobą samodzielną w rozwiązywaniu problemów. Kluczowa będzie tu otwartość na wiedzę oraz chęć ciągłego rozwoju. Języki programowania cały czas ulegają ewolucji, powstają nowe możliwości. Osoba, która nie śledzi nowinek i nie rozwija się, zwyczajnie może wypaść z obiegu. Pracując w zespole będziesz zmuszony do sprawnej komunikacji i współdziałania z innymi, w szczególności przy dużych i skomplikowanych projektach. Jest to praca dla osób spostrzegawczych i cierpliwych, ponieważ niejednokrotnie mała pomyłka w kodzie powodować będzie, że program w ogóle nie działa co niewątpliwie będzie źródłem opóźnień i frustracji. Zawód ten wymagać będzie od ciebie również kreatywności, nie ma jednej techniki pisania kodu, w branży tej wygrywa ten kto jest w stanie napisać kod jak najbardziej czytelny i dobrze zoptymalizowany.
Chcąc być freelancerem i działać niezależnie na samym początku swojej kariery programować możesz strony internetowe, proste aplikacje czy gry, po wybadaniu w czym czujesz się najlepiej zacznij precyzować swoją ścieżkę rozwoju i uczyć się konkretnych języków programowania.
Zalety: duża szansa zatrudnienia, możliwość pracy jako freelancer, możliwość pracy zdalnej, brak wymogu studiów.
Wady: ogromna konkurencja, zawsze można napisać lepszy kod, wymagana bardzo dobra znajomość języka programowania.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Trener personalny
Zawód trenera personalnego jest zawodem niewątpliwie przyszłościowym. Świadomość ludzi odnośnie zdrowego stylu życia jest coraz większa, a jedną z jego składowych jest aktywność fizyczna. Porównując z innymi czynnikami wpływającymi na nasze zdrowie, ruch wydaje się być najważniejszym z nich. Trener personalny jest osobą, która indywidualnie pracuje ze swoim podopiecznym dobierając mu treningi, dietę i suplementację na miarę jego potrzeb i możliwości. Praca trenera wykracza jednak dalej. gdyż zajmuje się on i także motywowaniem i wspieraniem podopiecznego. Potrzeby klientów mogą być bardzo różnorodne np. zrzucenie zbędnych kilogramów, rehabilitacja po przebytej chorobie czy przygotowanie pod zawody sportowe.
Trenerem personalnym może praktycznie zostać każdy. Zgodnie z polskim prawem w Polsce zawód trenera personalnego jest zawodem wolnym co oznacza, że nie jest uregulowany prawnie. Z jednej strony stanowić to może powód do radości, że w czasach regulacji czego tylko się da i bycia kontrolowanym na każdym kroku chociaż w tej branży możemy rozwinąć skrzydła, to z drugiej jednak strony trener powinien nieustannie się kształcić i zdobywać doświadczenie gdyż jest odpowiedzialny za zdrowie swoich klientów, co w przypadku wolnego zawodu jest często zaniedbywane.
Dlatego trener personalny powinien posiadać niezbędną wiedzę zarówno z zakresu anatomii, biomechaniki, dietetyki, treningu oraz suplementacji a w przypadku sportowców zawodowych również farmakologii. Praca trenera to przede wszystkim praca z ludźmi, dlatego powinien wykazywać się komunikatywnością, a także wyrozumiałością. Cechami niezbędnymi będą także, cierpliwość i pozytywne nastawienie do klienta i jednocześnie zdecydowanie. Osoby, które chcą zostać trenerem muszą posiadać dobry stan zdrowia i kondycję fizyczną z racji szerzenia pozytywnego wzorca naśladowania, którego klient będzie brał za przykład.
Zalety: praca z przyszłością, rozwojowa, dla osób chcących pracować z ludźmi i lubiących ciągle podnosić swoje kwalifikacje, prowadząc zdrowy tryb życia dłużej i lepiej będziesz żył.
Wady: konieczność ciągłego rozwoju i pozostawania w stałym kontakcie ze swoimi podopiecznymi, należy ciągle dbać o swoje dobre imię.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Tworzenie stron internetowych
Tworzenie stron internetowych to kolejny pomysł wymagający posiadania umiejętności kodowania oraz web designu. Zarobki mogą być tu bardzo ciekawe a możliwości rozwoju duże, jednak wymagać to będzie sporej ilości zaangażowania, ale hej nic za darmo kolego !
Dzięki rozwojowi Internetu mamy dostęp do szerszej możliwości pracy, technologia rozwija się w błyskawicznym tempie, potrzeba coraz więcej wyspecjalizowanych osób, które się na niej znają. Efektem czego, są nowe zawody i specjalności, które są na rynku szeroko poszukiwane, a których raczej nie nauczymy się w ramach studiów. Do stworzenia witryny internetowej wystarczy tak naprawdę jedna osoba, która posiadała umiejętności projektowania grafiki oraz znała język html. Co prawda nad przygotowaniem bardziej złożonych stron pracują wieloosobowe zespoły w których każdy specjalizuje się w innej dziedzinie. Jeżeli wiążesz swoja przyszłość z tworzeniem stron internetowych, istnieje wiele dróg osiągnięcia sukcesu. Zaczynać możesz od pracy w domu jako freelancer, lub dołączyć do zespołu gdzie niewątpliwie wymagane są większe umiejętności, ale również będziesz mógł
liczyć na wsparcie. Specjalistów jest jeszcze stosunkowo niewielu i przy odrobinie chęci i sporej ilości nauki znaleźć swoją całkiem nieźle płatną niszę i wyrobić markę osobistą.
W dobie, kiedy większość biznesów jest zawierana i zakładana przez Internet wydaje się, że zapotrzebowanie na posiadanie własnej strony internetowej, która sprosta wyzwaniu współczesnych wymagań staje się koniecznym wymogiem i każda szanująca się firma ma już swoją stronę.
Zalety: każda nowo rozwijająca się firma czy osoba publiczna poza istnieniem w mediach społecznościowych potrzebuje własnej strony internetowej co daje wielu potencjalnych klientów.
Wady: wymagane specyficzne umiejętności, zdecydowanie nie obędzie się bez programowania.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Escape room
Ludzie wciąż szukają najróżniejszych sposobów na spędzanie wolnego czasu. Część z nich odreagowuje stres na łonie natury, inni uprawiają sport, inni z kolei dla relaksu czytają książki lub siedzą przy netflixie. Od lat jednak popularnością cieszą się escape room-y czyli pokoje zagadek.
Escape room to nic innego jak pokój, który osoba lub grupa osób wynajmuje a potem musi z niego wyjść. Warunkiem wyjścia jest rozwiązanie łamigłówek. Scenariusze są zawsze tak układane, aby uczestnicy musieli nie tylko współpracować ze sobą, lecz także wykazać się zdolnością logicznego myślenia i kreatywnością. Jedna taka gra trwa mniej więcej godzinę.
Przed założeniem ER Trzeba zorientować się, jak w okolicy wygląda konkurencja - jeśli jest spora liczba pokoi, wtedy nasz pokój ucieczki powinien wyróżniać się na tle pozostałych.
Kiedy w okolicy nie ma podobnej rozrywki możemy skorzystać z bardziej standardowych rozwiązań. Escape room wymaga początkowo także sporych nakładów finansowych, stąd warto dużo uwagi poświęcić na szczegółowy biznesplan.
Musimy posiadać lokal w którym urządzimy pokój do rozgrywki. Najlepiej od razu przewidzieć dwa – trzy pokoje w których mogą jednocześnie odbywać się gry. Ważne, aby w obu pokojach były zupełnie różne scenariusze.
Koszty z jakimi musimy się liczyć to wynajem lokalu, przygotowanie scenariusza co możemy zlecić osobie trzeciej jednak może wiązać się z kosztem nawet kilku tysięcy złotych, przygotowanie wyposażenia- ponieważ aranżacja pomieszczeń zmienia się wraz z realizacją nowego scenariusza, nie warto w nią inwestować znacznych pieniędzy oraz Reklama - w tym przypadku możemy po prostu ogłosić się w Internecie.
Zalety: Możliwość tworzenia kreatywnych pokoi, firmy często korzystają z ER żeby zobaczyć kto wyróżnia się umiejętnościami przywódczymi.
Wady: wymagany duży nakład finansowy, negatywne wydarzenia odbijają się echem na liczbie chętnych osób do skorzystania z ER, jesteś odpowiedzialny za bezpieczeństwo uczestników.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
38
Malowanie obrazów
Malowanie obrazów jest dobrym pomysłem na dodatkowy dochód, pod warunkiem posiadania przynajmniej przyzwoitych zdolności artystycznych. Żeby zarabiać na malowaniu nie jest wymagane bycie artystą z najwyższej półki. W szkole zawsze mówili Ci że ładnie rysujesz, a koledzy i koleżanki prosili o pomalowanie swojego zeszytu? W takim razie jest to praca dla Ciebie. Musisz pamiętać, że pomysł na zarabianie nie opiera się na stworzeniu dzieł
sztuki wartych setki tysięcy ale na malowaniu mniejszych stanowiące ułamek tej ceny.
Technik malowania jest wiele, nie trzeba wcale ograniczać się do klasycznego płótna i farb, malować można na szkle czy tworzyć ciekawe kompozycje przy użyciu sprayów.
Gotowe obrazy sprzedawać można na aukcjach internetowych, giełdach, targach lub założyć własny sklep.
Rynek malowania obrazów jest prawie stary jak świat, natomiast techniki jak i formaty obrazów ewoluują. Oczywiście nie musisz ograniczać się jedynie do malowania obrazów. Są inne formy ekspresji i może odnajdziesz się w czymś innym. Wykonywanie figur z włosów, przypinanie bananów do ściany czy malowanie z wykorzystaniem mieszanki własnej krwi i moczu to tylko kilka z wielu dostępnych nowoczesnych form tworzenia. Obrzydliwe? Być może, natomiast im bardziej pomysł jest niedorzeczny tym większą zdobędzie reklamę w Internecie. Jak mówi pewne przysłowie „Nieważne jak o Tobie mówią, ważne żeby nie przekręcili nazwiska”. Jak widzisz możliwości jest mnóstwo i tylko od Ciebie zależy jak bardzo jesteś w stanie się posunąć, żeby zdobyć popularność.
Zalety: sposób a przyjemne spędzenie wolnego czasu, odreagowanie i wyciszenie się, możliwość wystawiania się w galeriach i wystawach.
Wady: w przypadku kompletnego braku talentu nie ma co liczyć chociażby przyzwoity zarobek, społeczeństwo odchodzi od doceniania dobrych artystów.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Tworzenie gier
Tworzenie gier jest to skomplikowany, trudny i kosztowny proces, przynajmniej jeśli mowa o wysokobudżetowych grach które tworzone są latami przez wielkie korporacje. W roku 2019
liczba graczy wynosiła około 2,4 miliarda na całym świecie, z czego znaczna część z nich to nie zawodowcy z potężnych komputerem czy kilkoma konsolami pod telewizorem, a osoby grające w gry mobile. Jest to ogromny rynek w którym wciąż nowe osoby próbują się przebić i wielu się udaje. Dlaczego nie być osobą jedną z nich?
Szkoły wyższe oferują już studia o kierunkach poświęconych tworzeniu gier, są one jednak raczej skierowane do osób chcących pracować w wieloosobowych zespołach i pracować nad grami z najwyższej półki. Kojarzenie tworzenia gry z żmudnym procesem programowania i tworzenia grafik nie jest do końca zgodne z prawdą. Oczywiście bez pisania podstawowych elementów kodu się nie obędzie, istnieje jednak wiele narzędzi które pozwalają zaoszczędzić mnóstwo czasu i umożliwić nawet jednej osobie stworzenia dającej dużo satysfakcji gry.
Przy tworzeniu gier oczywiście największą atencję zdobywają firmy wypuszczające gry AAA lub te, które wydają dziesiątki milionów dolarów na marketing. Na początku możesz wykazać się kreatywnością i wypuścić mniej zaawansowane gry. Rynek gier na smartfony daje tutaj niewyobrażalną sposobność zarobku. Gry na markecie są pobierane miliony razy i nawet jak wypuścisz grę w opcji free to play to możesz zarobić bardzo dobre pieniądze z mikropłatności, czy z reklam.
Zalety: stosunkowo łatwa do zrobienia gra może zarobić miliony (np. flappy bird), możliwość wydania gry samemu np. na telefon.
Wady: wymagana duża kreatywność i zdolność sprawnego posługiwania się oprogramowaniem komputerowym, ogromna ilość pracy.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Pisanie bloga
Aktualnie technologia ułatwia życie w wielu dziedzinach, a pisanie jest jedną z nich. Jeśli zastanawiałeś się nad podzieleniem się swoimi doświadczeniami czy umiejętnościami, blog jest do tego odpowiednim miejscem. Początek może być trudny i bardzo dużo osób myśląc nad utworzeniem bloga zastanawia się nad sprawami technicznymi i finalnie demotywują go je i odpuszczają. Nie są to aż tak skomplikowane rzeczy, a poradniki jak założyć własnego bloga są w Internecie, kto by się spodziewał, na blogach innych ludzi.
Utworzyć własnego bloga można na co najmniej dwa sposoby. Można wykupić własną domenę (koszt rzędu kilku złotych rocznie za nazwę strony) i stworzyć z gotowych schematów cały układ strony używając np. WordPress. Innym z przykładów jest zatrudnienie informatyka, który postawi nam stronę od zera. Jak widzisz nie są to skomplikowane rzeczy.
Najważniejsze jest to, o czym zamierzasz pisać. Musisz ustalić sobie jakąś konkretną niszę, którą znasz i jesteś się w stanie podzielić swoimi doświadczeniami z czytelnikami. Tematyka bloga nie może być zbyt ogólna czy podejmować wiele tematów, ponieważ nie zyskasz tym samym stałych czytelników a ludzie będą ciągle przychodzić i odchodzić.
Załóżmy że masz już własnego bloga i napisałeś kilka artykułów i zastanawiasz się co robić dalej, jak ściągnąć na niego ludzi. I tutaj w grę wchodzi marketing. Rozważ reklamowanie się na kanale Youtube, czy na blogu. Tylko pamiętaj żeby ich tematyki zgadzały się z twoimi!
Niech ludzie nie czują że jesteś zbyt nachalny, rób to w subtelny sposób. Podejmuj tematy na innych forach i reklamuj się. Nie jest to krótkie zadanie i prawdopodobnie będziesz to musiał
robić cały czas aż zbudujesz sobie solidny fundament w postaci stałych czytelników.
Praca jest oczywiście warta zachodu. Możesz nie tylko wyzwolić swoje pokłady pomysłów i spostrzeżeń na blogu, ale również z niego zarabiać. Znając się na konkretnym temacie, możesz tworzyć swoje kursy i je tam reklamować, możesz wchodzić we współpracę z innymi firmami czy poszerzać swoje kontakty z innymi blogerami. Jak widzisz możliwości rozwoju jako bloger jest mnóstwo i tylko od Ciebie zależy w którą stronę pójdziesz.
Zalety: pełna swoboda działania, kreatywne spędzenie wolnego czasu, możliwość zbudowania społeczności, intratne współprace finansowe, możliwość zareklamowania się na własnym blogu (np. swojej książki).
Wady: trzeba się dobrze zareklamować, początkowo same wydatki, do zarabiania długa droga.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Streaming
Myśląc o streamowaniu na pewno masz na myśli pijacki drunk stream czy może nawet w ogóle nie wiesz z czym to się wiąże. Postaram się przybliżyć Ci wady i zalety tej metody zarabiania, oraz wymienię kilka portali na jakich możesz zacząć transmitowanie treści w eter.
Streamowanie jest to udostępnianie treści na żywo na przeznaczonych do tego portalach takich jak np. Twitch, YouTube czy Facebook a są to jedynie kilka z wielu innych.
Jeśli kiedykolwiek obejrzałeś kawałek jakiejś transmisji zauważyłeś zapewne, że twórcy włączają od czasu do czasu reklamy. Jest to ich źródło zarobku. Jedne z wielu. Zarabiają również z dotacji czy subskrybcji kanału przez widzów i tym samym gwarantują sobie miesięczną pensję w pewnym słowa tego znaczeniu. Po osiągnięciu dużej ilości widzów taki streamer może zostać zaproszony do kooperacji z innymi streamerami czy może mu zostać zaproponowana współpraca z zewnętrznymi firmami. Są to niewątpliwe zalety, które rozwijają się w czasie. Nie można natomiast zapomnieć o wadach streamowania.
Bloga można napisać na każdy temat, a na Youtube można wrzucić jakikolwiek filmik, ale czy jest tak samo na platformie streamerskiej? Po analizie najpopularniejszych portali można wysnuć wniosek, że najczęściej oglądanymi materiałami są streamy z gier czy rozmowy z widzami (podcasty, dyskusje). Bardzo ciężko jest się przebić z innym tematem, zatem jeśli nie jesteś podjarany na myśl o nowym dodatku do WoW-a, czy na myśl o nowej części fify nie dostajesz gęsiej skórki jest to rynek prawdopodobnie nie dla Ciebie. Nie są to niestety jedyne minusy tej działalności. W celu stworzenia swojej społeczności musisz wyjść do ludzi, wykazać się charyzmą, mieć gadane lub grać w coś bardzo dobrze, bo w przeciwnym wypadku nikt nawet nie wejdzie na Twój kanał.
Zalety: sam sobie narzucasz godziny transmisji, komunikacja na żywo z ludźmi, możesz z nimi wchodzić w interakcje, grasz i ci za to płacą.
Wady: wymagane bardzo dobre połączenie internetowe i solidny sprzęt, konieczna jest kamerka i mikrofon, ciężko znaleźć stałą widownię, głównie streamowanie dla młodszej widowni.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Gastronomia
Z ust wielu ludzi można usłyszeć, że w życiu należy robić to co się lubi. Może prowadzenie placówki gastronomicznej nie jest idealne dla ludzi, którzy lubią jeść, natomiast jest to świetny pomysł, żeby spróbować swoich sił w biznesie osobom, które czerpią radość z gotowania.
Prowadzenie placówki gastronomicznej może mieć kilka odmian. Można prowadzić niestacjonarną budkę z fast foodami, stacjonarny bar szybkiej obsługi, wykwintną restaurację czy biznes w oparciu o model franczyzowy jak to robią franczyzobiorcy sieci McDonald’s.
Musisz zastanowić się na co w Twoim mieście jest deficyt i spróbuj go wypełnić. Jeśli jest bardzo dużo stacjonarnych punktów usług to może warto przemyśleć np. foodtrucki, które będą tańsze czy szybsze w obsłudze i ustawienie się w okolicach rynku w Twoim mieście.
Kiedy jest dużo takich placówek z szybkim jedzeniem może warto przyjrzeć się rynkom restauracji. Są one niewątpliwie dla klientów z większą ilością gotówki, ale wtedy nie musi sprzedać aż tak dużo dań żeby zarobić. Trudniej się robi w sytuacji kiedy wszystkie placówki w Twoim mieście są obecne. Musisz wtedy albo znaleźć taki produkt, którego nikt nie sprzedaje, albo walczyć cenowo, lepszą lokalizacją i marketingiem z konkurencją.
Musisz jednak pamiętać o osobach, które pracują zdalnie i też mają ochotę zjeść coś dobrego.
Tutaj bardzo dobrze wpasowuje się jedzenie na dowóz. Dobry marketing w Internecie i możesz trafić do osób, które nigdy by nie trafiły na Twój punkt usługi.
Prowadzenie lokalu lub niestacjonarnego punktu gastronomicznego nie jest zdecydowanie przeznaczone dla każdego. Posiada wiele minusów i jest to ryzykowne przedsięwzięcie, natomiast jak można zauważyć, punkty te ciągle istnieją i przybywają, zatem jest rynek konsumencki, który starają się one wypełnić.
Zalety: lokal musi spełnić dużo obostrzeń, można powielić placówki (marka) w innych miastach.
Wady: duży wkład własny, ogromny nakład pracy, konieczność skutecznego marketingu, duża konkurencja.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Catering
Zapewne zastanawiasz się jaki jest sens rozdzielenia gastronomii od cateringu. Przecież i w jednym i w drugim przygotowujesz jedzenie konsumentom. Istnieje jednak spora różnica, bowiem catering ściśle skupia się na dostarczeniu posiłku na cały dzień przez określony czas, nie jest to sporadyczna usługa. A jeśli usługa podlega abonamentowi, możesz wygenerować całkiem pokaźne zyski i czerpać przewidywalne zyski w każdym miesiącu, co stanowi niezaprzeczalną zaletę w stosunku do stacjonarnych punktów gastronomicznych.
Catering jest to usługa, która coraz bardziej zyskuje na atrakcyjności wśród osób zapracowanych, a przyznasz że takich ciągle przybywa oraz sportowców, którzy muszą przestrzegać ściśle określone diety. Minusem jest niewątpliwie dość wąskie grono odbiorców, ponieważ catering nie jest tanią usługą i nie jest przeznaczony dla wszystkich. Jedzenie również musi być niestandardowe i cechować się wysoką jakością. Menu musi być inne na każdy dzień tygodnia (natomiast w te same dni w różnych tygodniach może być takie same) i musi być smaczne. Jak widzisz dużo jest po drodze wad, natomiast potencjalne zyski i możliwość przeskalowania biznesu zupełnie zmienia perspektywę i stanowi całkiem atrakcyjny rynek biznesowy.
Przy prowadzeniu cateringu musisz pomyśleć o odpowiedniej reklamie. Skoro będziesz działał w Internecie to tam powinieneś się skupić na zwiększeniu swojej rozpoznawalności.
Fanpage na Facebooku, konto na Instagramie to niewątpliwe must have w tym biznesie, natomiast nie możesz na tym poprzestać. Warto wykorzystać osoby sławne, sportowców, którzy korzystają z Twojego cateringu żeby Cię zareklamować. Jeśli taka osoba rzetelnie podchodzi do swoich treningów i kariery i będzie miała odpowiednią sylwetkę, z pewnością przyciągnie do Twojej firmy klientów.
Zalety: biznes abonamentowy, wysokie zyski, możliwość otwarcia placówek w innych miastach.
Wady: drogi interes, konieczność dobrego marketingu, różnorodność w menu, niestandardowe jedzenie.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
44
Organizowanie imprez
Praca jako organizator może mylnie kojarzyć się z imprezami firmowymi, czy większymi formalnymi spotkaniami, natomiast bardzo szeroką luką na rynku jest organizowanie imprez masowych, głównie nastawionych na rozrywkę.
Zapewne zastanawiasz się jakim cel przyświeca ludziom, którzy zlecają organizowanie takich eventów zewnętrznym firmom. Nie są to z pewnością oszczędności pieniężne, natomiast pozwalają oszczędzić coś bardziej cennego - czas. Firmy nie posiadają odpowiedniego know-how, zaplecza organizacyjnego lub po prostu zupełnie nie opłaca im się zatrudniać pracowników jedynie do organizowania imprez, wolą wykorzystać outsourcing zewnętrznych firm, które całkowicie znają branżę, załatwią pracowników z odpowiednimi kwalifikacjami i zagwarantują im wykonanie imprezy na czas.
Jak już mogłeś wyczytać między wierszami, praca przy organizowaniu imprez firmowych to nie jedyne zajęcie w tym biznesie. Bardzo dużym, o ile nie większym przedsięwzięciem jest pomoc wielkim instytucją w pozyskaniu pracowników z odpowiednimi kwalifikacjami w celu montażu/demontażu scen, tras czy innych miejsc do celów rozrywki takich jak np. koncerty, maratony czy widowiska telewizyjne.
Nie jest to z pewnością praca dla osób, które nie lubią kontaktu z ludźmi czy ubrudzenia sobie rąk przy pracy. Z pewnością ostatecznym stadium będzie praca z domu i delegowanie pracy odpowiednim ludziom, natomiast żeby dojść do takiego etapu wymagane są duże pokłady dyscypliny i samozaparcia.
Zalety: praca dla ludzi z dużą kreatywnością, duże możliwości rozwoju, luka na rynku.
Wady: ciężki początek, duża odpowiedzialność, praca przez cały dzień, trzeba posiadać dobre umiejętności miękkie, na początku trzeba pracować samemu.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
45
Copywriter
Rezultaty pracy copywriterów są widoczne na każdym kroku. Możesz je dostrzec na banerach reklamowych, na ulotkach czy na ścianach bloków i ogromnych billboardów. Copywriter jak mylnie wskazuje nazwa nie zajmuje się kopiowaniem tekstów, tylko kreatywnym wymyślaniem haseł reklamowych które mają skłonić konsumenta do podjęcia określonego działania.
Nie zaskoczę Cię faktem, że każda szanująca się firma korzysta z marketingu. Jest on zależny od charakteru usługi jakie oferuje i zazwyczaj znajduje się w jednym medium reklamowym takim jak reklama w telewizji, w Internecie czy jako slogan na koszulce lub broszurze.
Ludzka pamięć jest zawodna i firmy muszą ciągle wydawać pieniądze na reklamę swoich produktów, nawet pomimo tego, że każdy je zna. Zauważyłeś pewnie że reklamy coca-coli czy McDonald ’s są ciągle emitowane w telewizji, chociaż w krajach już średnio rozwiniętych zapewne każdy słyszał o tych markach. Skoro koszty reklamy są coraz większe zatem zapotrzebowanie na usługi odpowiednich ludzi którzy się tym zajmą są ogromne.
Zapewne zastanawiasz się czy każdy może zostać copywriterem. Oczywiście każdy może spróbować swoich sił, natomiast ta działalność jest ściśle oblegana przez osoby, które mają swobodę we władaniu słowem i które doskonale znają tajniki marketingu i promowania.
Musisz umieć przekonać ludzi, że to co chce sprzedać firma jest warte ich pieniędzy.
Zarobki copywritera są zróżnicowane w zależności od firmy która zleca prace, zasobów finansowych przeznaczonych na reklamę czy samego miejsca pracy. Jeśli lubisz pisać i łatwo przychodzą Ci słowa i umiesz sprzedać innym nawet swoje pomysły, jest to zdecydowania praca warta rozważenia.
Zalety: mało znany zawód, ogromny potencjał, duże możliwości zarobku, łatwość w wyrażaniu myśli.
Wady: wymagana wiedza za marketingu, konieczne ogromne pokłady kreatywności, praca pod presją czasu, konieczność znajomości perfekcyjnie języka w którym jest pisana reklama.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Skupowanie długów
Być może skupowanie długów wydaje ci się techniką znaną z filmów i pierwsze co masz przed oczami, to jak Rocky Balboa egzekwował należności od dłużników firmy, w której był
zatrudniony. Myślisz, że długi skupuje tylko wąskie grono osób z którymi nie chciałbyś mieć nic wspólnego i zastanawiasz się jaki jest interes w sprzedaniu komuś długu za mniejszą cenę.
Postaram Ci się to wyjaśnić i pokazać dobre strony dla osób zadłużonych, jak i tych co się chcą pozbyć niewypłacalnych dłużników.
Sprzedaż długu podmiotom które zajmują się ich ściąganiem lub prywatnym osobom może być krokiem w celu poprawienia lub nawet odzyskania płynności finansowej. Nie musisz czekać następne kilka lat na nieterminowe spłaty zobowiązania wobec Ciebie. O ile jeszcze posiadanie jednego dłużnika może nie być takie bolesne, natomiast posiadanie kilkunastu, czy nawet kilkuset może poważnie zaburzyć działanie organizacji np. banków. Dobrym posunięciem jest sprzedanie długów firmie, która się specjalizuje w ich odzyskiwaniu za ułamek ceny i zapomnienie o temacie. Nie notujesz straty związanej z odsetkami, których dłużnik i tak prawdopodobnie Ci nie odda czy postępowaniem windykacyjnym. Firmy takie mają określoną procedurę przeprowadzania spłaty nieterminowych zobowiązań.
Oczywiście nic nie stoi na przeszkodzie, żebyś i Ty zaczął skupować długi. Musisz jedynie nastawić się na ciężką walkę sądową. Natomiast jeśli dług jest dobrze zabezpieczony, np. w postaci hipoteki na dom lub innych wartości materialnych sprawa uzyskania wyroku egzekucyjnego nie powinna stanowić problemu. Niestety uzyskanie takiego wyroku może nie być wystarczające (z pewnością zrobiłaby to osoba od której chcesz odkupić dług) i trzeba by zakasać rękawy i w zgodny z prawem sposób dochodzić swoich należności. Jest to zdecydowanie biznes dla osób konkretnych, posiadających chłodna głowę i którzy nie ulegają emocjom, natomiast należy z zupełnością pamiętać, że jeśli dłużnicy kiedyś pożyczyli pieniądze są zobligowani je oddać i nic nie powinno ich usprawiedliwiać.
Zalety: możliwość wynegocjowania korzystnej inwestycji.
Wady: wątpliwe kwestie moralne, wymagana znajomość prawa, nie można ulegać emocjom.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Wynajem samochodów
Nie każdy jest sobie w stanie pozwolić na luksusowe samochody czy po prostu zwykły dostawczak lub samochód ciężarowy potrzebny do wykonywania stałej pracy. W tym momencie możesz zacząć zarabiać wypożyczając swój samochód. Możesz użyczyć go innym osobom w celu dojazdu do kościoła podczas ślubu czy nabożeństw kościelnych czy wykorzystać go do celów internetowej taksówki jak np. bolt czy uber. Istnieje dużo sposobów na dorobienie sobie za pomocą własnego auta i postaram Ci się przybliżyć kilka sposobów.
Oprócz wcześniej wspomnianego wynajmu aut w celu reprezentacyjnym na różnych rodzaju okazjach można prowadzić wynajem aut dostawczych czy nawet ciężarowych. Oczywiście wiąże się to z dużo większymi wydatkami niż w przypadku samochodów osobowych, natomiast przynosi większe stopy zwrotów, ponieważ często nowe lub nawet długo już istniejące firmy nie mają odpowiednich narzędzi lub po prostu wolą outsourcingować tak kosztowne inwestycje i porzucić ryzyko zakupu nierentownego samochodu na inne, zewnętrzne firmy.
Z firmami można podpisać umowy rezerwacyjne i wynajmujące samochód na dłuższy okres czasu i posiłkować się w takich działaniach dźwigniami finansowymi w postaci kredytów czy pożyczek. Można kupić samochód obcym kapitałem i odsetki kredytu spłacać opłatami leasingowymi. Przy pomyślnych umowach te dwie opłaty mogą się znosić, a Ty po okresie spłaty będziesz dysponował własnych samochodem.
Zalety: możliwa dźwignia finansowa w postaci kredytu, różne możliwości zarobku.
Wady: wymagany duży kapitał początkowy, potrzebna dobra lokalizacja miejsca wynajmu samochodów, każdy samochód musi być ubezpieczony.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Wypełnianie ankiet
Zapewne przy wyszukiwaniu ofert pracy z wykorzystaniem Internetu natknąłeś się propozycję płatnego wypełniania ankiet proponowanych przez innych użytkowników. Na każdej stronie poświęconej tego typu zarobku możesz znaleźć osoby, które zachwalają sobie ten rodzaj pracy oraz takie, które czują się oszukane i kompletnie to odradzają. Wypełnianie ankiet jak wszystko ma swoje zalety i wady, które postaram Ci się pokazać.
Co musisz zrobić żeby zacząć zarabiać na wypełnianiu ankiet? Nie jest to kompletnie nic skomplikowanego. Wystarczy, że założysz konto na kilku przeznaczonych do tego portalach, uzupełnisz swoje dane i wypełnisz krótkie kwestionariusze w celu lepszej personalizacji ankiet i możesz zacząć działać. Nie od razu Kraków zbudowano, więc na swoje ankiety będziesz musiał czasami poczekać, możesz zostać poinformowany o ich dostępności na maila, w przeciwnym razie będziesz musiał odwiedzać strony na których dokonałeś rejestracji osobiście.
Dużą zaletą jest możliwość zarejestrowania się na kilku stronach, na których można zarabiać.
Mając takich kont np. 10 (oczywiście każde na innej stronie) wielokrotnie zwiększysz swoje szanse na zarobek. Wypełniać ankiety możesz w odpowiedniej dla Ciebie porze. Do tej pory spędzałeś czas na wylegiwaniu się wieczorem i przeglądaniu filmików ze śmiesznymi kotkami? Teraz masz szansę lepiej wykorzystać swój czas i do tego coś zarobić.
Wszystko do tej pory wygląda świetnie. Łatwy start, dużo gotowych stron do wypełniania ankiet, zatem gdzie jest haczyk o którym każdy wypisuje. Zdecydowanie nie jest to dobrze płatne źródło pracy, Stawki za wypełnianie reklam różnią się w zależności od konkretnej strony. Widełki są szerokie i ceny wahają się od kilkudziesięciu groszy to kilkunastu złotych.
Dodatkowo niektórzy dostawcy ankiet nie wypłacają pieniędzy na konto bankowe, a w celu wypłaty zebranej gotówki konieczne jest posiadanie konta na portalu PayPal. Co więcej, często na takich stronach zamiast realnych pieniędzy wydawane są punkty za wypełnianie ankiet, które można następnie wymienić na bony do sklepów takich jak Zalando czy Empik.
Bony takie skłaniają do większych zakupów i zamiast zarabiać pieniądze, wydajemy je na głupoty.
Zalety: wystarczy dostęp do Internetu i komputer, elastyczność czasu pracy, spory wybór firmy oferujących ankiety.
Wady: słabo płatna praca, zerowe możliwości rozwoju, często firmy zamiast wypłacać pieniądze oferują bony zakupowe, niektóre portale wymagają konta na np. PayPalu.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Freelancer
Freelancer to osoba, która wykonuje zleconą mu pracę na podstawie umowy innej niż umowa o pracę. Wiele branż korzysta z pomocy freelancerów, ponieważ chcą jednocześnie oddelegować pracę do kompetentnej osoby i nie angażować w to innych pracowników. Z
biegiem czasu wachlarz zleceń wykonywanych przez freelancerów rozszerza się generując nowe nisze na rynku pracy. Ale przejdźmy do faktów, jakie profesje aktualnie wykonuje freelancer? Są to m.in.: grafik, copywriter, tłumacz, fotograf, przedstawiciel branży IT i wiele więcej. Są to działalności, które nie wymagają dogłębnej znajomości branży i firmy oraz jednocześnie wymagają kreatywności i stalowej dyscypliny działania.
Przed wejściem na rynek musisz zdać sobie sprawę, że musisz być aktywny podczas poszukiwania pierwszych zleceń. Po wyrobieniu sobie marki i stworzeniu portfolio prac, możesz zacząć myśleć o poważnym zarobku, natomiast do tego momentu powinieneś zdobywać doświadczenie wykonując przy tym mniej wymagające i nawet słabo płatne prace na twoim docelowym rynku. Musisz pamiętać, że firmom najczęściej zależy na szybkim czasie wykonania i na kreatywnym podejściu do tematu. Musisz wziąć pod uwagę, że na początku będziesz musiał wykazać się determinacją przy zdobywaniu pierwszych zleceń, a samo wystawienie ogłoszenie nie wystarczy. Dyscyplina, konsekwentność i oddawanie prac na czas to zdecydowanie cechy konieczne żeby zostać freelancerem.
Ogromnym plusem jest brak konieczności ograniczania się do rynku polskiego. O ile znasz bardzo dobrze obcy język możesz wykonywać prace spoza naszego kraju i czerpać z tego większe korzyści materialne. Zastanawiasz się zapewne gdzie można wystawić takie ogłoszenie i jak one wyglądają. Istnieje wiele takich portali, gdzie wystawiają się freelancerzy, a jednym z nich jest fiverr. Skupia on wolnych strzelców z wielu branż i korzysta z zagranicznego rynku, co pozwoli Ci szybko rozwinąć skrzydła.
Zalety: elastyczny czas pracy, zarobki uzależnione od ilości zleceń, możliwe dofinansowania, ciągły rozwój, nie musisz ograniczać się do rynku polskiego.
Wady: wymagane dobre umiejętności miękkie, duży poziom wejścia na rynek.
Wkład finansowy:
Spodziewane zyski:
Możliwości rozwoju:
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Słowo na koniec
Pamiętaj że wyżej wymieniona lista to tylko przykłady, jednak niewątpliwie wiele z nich to pomysły godne uwagi i z dużym prawdopodobieństwem powodzenia. Przed napisaniem tej książki sam szukałem pomysłów na biznes, kilka z omawianych pozycji przetestowałem i śmiało mogę powiedzieć, że zarobić można tak naprawdę na wszystkim. Nawet najgłupszy pomysł ma szansę powodzenia, wszystko zależy od tego ile czasu i zaangażowania w niego włożysz. Jeżeli teraz po przeczytaniu stron wstępu i powyższych pomysłów nadal uważasz, że nie wiesz co powinieneś zrobić, nie przejmuj się. Świat rozwija się w szybkim tempie, pewne branże umierają inne zaś powstają. Śledząc najnowsze światowe trendy być może natrafisz na pomysł który Cię zainteresuje i pochłonie bez reszty. Istnieje także możliwość, że biznes po prostu nie jest dla Ciebie i nie ma w tym nic złego! Nie każdy rodzi się z żyłką do interesu, może zamiast gonić za pieniędzmi, odnajdziesz swoją własną drogę.
Na sam koniec chcę abyś zapamiętał jedno pomysły warte miliony ma każdy z nas. Jednak miliony zarabiają tylko ci którzy te pomysły realizują. Nie zaczynając z wielkim rozmachem, kredytem i chcąc podbić świat ale kroczek po kroczku aż dojdziesz do celu.
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